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Das Highlight fiir
Landtechnik-Fans

Die AGRAMA ist die wichtigste
Plattform fiir Investitionsentscheide
und der Hohepunkt der Schweizer
Land- und Forstmaschinenbranche.

Jetzt Ticket sichern

Kaufen Sie Ihr Messeticket noch heute online
Uber www.agrama.ch und vermeiden Sie
Wartezeiten an der Kasse. Nattrlich kénnen
Sie Ihr Ticket auch direkt vor Ort erwerben.
Zudem lohnt sich die Anreise mit dem 6V:
Zusammen mit RailAway gewahren wir
einen Rabatt von 5 Franken auf Ihr Zugticket.
Achtung: Die Anzahl ist limitiert. Bestellen

Sie Ihr Zugticket am besten gleich unter:
www.sbb.ch/agrama.

Das erwartet Sie

Ob Sie eine Neuanschaffung tatigen, als
Technik-Freak Neuheiten inspizieren méchten
oder einen Familienausflug planen: Ein
AGRAMA-Besuch lohnt sich fur alle. Freuen
Sie sich 2022 zudem auf neue Foren zu
aktuellen Themen.

Mehr dazu: www.agrama.ch.
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Matija Nuic
Direktor VSGP
Directeur de 'lUMS

Handel ist mit im Boot

Die gesellschaftlichen und politischen Land- und Erndh-
rungs-Debatten der letzten Jahre hatten immer die gleiche
Konsequenz: schiirfere Auflagen fiir die Produktion. Selten
aber ist der Handel direkt von neuen Auflagen betroffen.
Dennoch ist auch der Handel einem Wandel unterstellt.
Was das inhaltlich bedeutet, erklédrt Swisscofel Direktor
Christian Sohm (Seite 26). Im letzten Jahr liess der VSGP
mit einer Diplomarbeit die Auswirkungen auf die Markt-
fliisse untersuchen (Seite 16). Die Produktion befindet sich
im steten Wandel. Dies kann aber auch auf eigene Initiati-
ve und in Zusammenarbeit mit dem Handel erfolgen. Ein
Beispiel hierfiir ist die Energiestrategie fiir den gedeckten
Anbau. Am 14. September konnte eine erfreuliche Zwi-
schenbilanz prisentiert werden (Seite 41).

Langsam merkt man auch in Politik und Gesellschafft,
dass es ohne den Handel nicht geht. Der VSGP bleibt am
Ball.

Commerce aussi impliqué

Les débats sociaux et politiques sur l'agriculture et
l'alimentation de ces derniéres années ont toujours eu la
méme conséquence : des exigences plus strictes envers la
production. Si le commerce est rarement touché par de
nouvelles dispositions, il est cependant lui aussi soumis a
des changements. Christian Sohm, le directeur de Swiss-
cofel, nous explique ce que cela signifie a la page 28. Cette
année, les répercussions sur les flux du marché ont été
examinés par 'lUMS (page 17). De son c6té, la production
est en constante évolution. Cela peut aussi avoir lieu a sa
propre initiative et en collaboration avec le commerce.

La stratégie énergétique pour la culture couverte en est un
bon exemple et un bilan intermédiaire réjouissant a pu
étre présenté le 14 septembre (page 42).

La politique et la société commencent a prendre consci-
ence du fait que ¢a ne peut pas fonctionner sans le com-
merce. Affaire a suivre.
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Stimme aus dem Leitenden
Ausschuss des VSGP

Die Wirtschafts-
lehre sagt: Wo
sich Angebot
und Nachfrage
treffen, dort liegt
der Preis. Nach
| 4 diesem Prin-
- v J zip funktioniert
grundsatzlich das Tagesgeschaft im
Gemusemarkt. Die Marktwirtschaft
wird nicht in Frage gestellt. Aber
das Tagesgeschaft wird zuneh-
mend vom harten Preiskampf des
Detailhandels um die Gunst der
Konsumentinnen und Konsumen-
ten dominiert. In der heutigen
Situation der falsche Kampf.

Denn aktuell lebt die Branche in
parallelen Welten: In der gesell-
schaftspolitischen Welt wird Uber
Nachhaltigkeit und Klimawandel
diskutiert. Alle wollen Loésungen
und beschworen die so gut funk-
tionierende Zusammenarbeit. In
der Welt des Tagesgeschaftes ist
der Preis Alleinherrscher. Schone
Worte und Versprechen werden
von der Marktrealitat pulverisiert.
Und in der Welt der Realwirtschaft
dominieren steigende Produkti-
onskosten, unsichere Lieferketten
und Versorgungsangste.

Parallele Welten, die sich gegen-
seitig beeinflussen: im besten Fall
eine ungeschickte Fugung, im
schlimmsten Fall eine explosive
Mischung.

In Zeiten wie diesen mussen wir
die Realpolitik anerkennen, unsere
gesellschaftspolitischen Ziele den
Umstanden entsprechend priori-
sieren und im Tagesgeschaft die
Vernunft walten lassen. Die Bran-
che — und damit meine ich jeden
einzelnen Akteur — hat es in der
Hand: Reagieren wir jetzt, oder
erst, wenn die Realwirtschaft mit
voller Wucht zugeschlagen hat?

Werner Salzmann
Prasident VSGP

& KURZ-INFOS
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Anpassung der PSMV betreffend
Spritzgerate

Ab dem 1. April 2023 gelten in der Verord-
nung {iber das Inverkehrbringen von Pflan-
zenschutzmitteln (PSMV) fiir selbstfahrende
und zapfwellengetriebene Spritzgerdte, mit
einem Fassungsvolumen von mehr als 400
Litern, neue zwingende Vorschriften. Im
Geltungsbereich der neuen Vorschriften sind
auch Betriebe, die ausserhalb des OLN pro-
duzieren.

o Alle selbstfahrenden oder zapfwellenge-
triebenen Spritzgerite mit einer Kapazitit
von mehr als 400 Litern miissen mit einem
Tank fiir klares Wasser und einem auto-
matischen Innenreinigungssystem fiir die
Reinigung des Gerits auf der behandelten
Fldche ausgestattet sein.

o Alle selbstfahrenden oder zapfwellenge-
triebenen Spritzgerdte werden alle drei
Jahre einer Kontrolle der Spritze unterzo-
gen. Die Kontrollen der Spritzgerdte wer-
den voraussichtlich von den durch die
Kantone zugelassenen Stellen durchge-
fiihrt, wie dies bereits fiir die dem OLN un-
terliegenden Spritzgerite der Fall ist. (zt)

|

Pflanzenschutzmittelbewilligungen:
Neue Kulturbezeichnungen

Asia-Salate fallen bei den Pflanzenschutzmittel-
bewilligungen neu unter die Bezeichnung «Baby-
Leaf». ep

Die Kulturbezeichnungen in den Schweizer
Pflanzenschutzmittelbewilligungen des Ge-
miisebaus wurden angepasst. Um beim Ein-
satz von Pflanzenschutzmitteln zu wissen, in
welchen Kulturen diese bewilligt sind, folgt
eine Aufzdhlung der Anderungen. Die Kul-
turen «Baby-Leaf (Asteraceae)», «Baby-Leaf
(Brassicaceae)» und «Baby-Leaf (Chenopo-
diaceae)» sind neu explizit in der Kulturliste
aufgefiihrt. Zuvor wurden Baby-Leaf-Kul-
turen iiber Fussnoten geregelt. Diese Fuss-
noten zéhlen nun nicht mehr. In den Baby-
Leaf-Kulturen diirfen nur noch Produkte

eingesetzt werden, bei denen Baby-Leaf ex-
plizit in den Bewilligungen aufgefiihrt sind.
Die Kultur «Asia-Salate (Brassicaceae)» wird
nicht mehr explizit aufgefiihrt und zahlt neu
zu der Bezeichnung «Baby-Leaf (Brassica-
ceae)». Die bestehenden Bewilligungen fiir
«Asia-Salate (Brassicaceae)» gelten auch fiir
«Baby-Leaf (Brassicaceae)». Weiter gehort
die Kultur Stielmus neu zu der Kulturgruppe
«Blattkohle». Die Bewilligungen fiir «Kohl-
arten» und «Blattkohle» zdhlen neu auch fiir
Stielmus. (fb) [ |

Neue Indikationen fiir
Pflanzenschutzmittel

Auch in diesem Jahr wurden wieder neue
Indikationen fiir Pflanzenschutzmittel be-
willigt. So ist zum Beispiel der Wirkstoff
Spinosad zur Bekdmpfung verschiedener
Schaderreger in Baby-Leaf Kulturen zuge-
lassen worden. Auch bei gewissen Bakterien
und Pilzen wurden neue Indikationen aufge-
nommen und deren Einsatzfeld somit erwei-
tert. In Sachen Herbizid erhielt der Wirkstoff
Prosulfocarb die Bewilligung fiir mehrere
Kulturen (Bsp. Karotten, Stangensellerie,
Lauch) zur Bekdmpfung von einjéhrigen Un-
krdutern und Ungrésern. Die obige Aufzéh-
lung erhebt keinen Anspruch auf Vollstdn-
digkeit und Fehlerlosigkeit. Eine detaillierte
Ubersicht zu bewilligten Pflanzenschutzmit-
teln und deren Einsatzbereich finden Sie auf
den unten genannten Websites. (fb) [ ]

E www.dataphyto.agroscope.info

E www.psm.admin.ch

Bei der Anbauplanung 2023 volatiles
Preisumfeld beriicksichtigen

Wie jedes Jahr geht es auch jetzt um die
Anbauplanung fiir kommendes Jahr. Der
Verband Schweizer Gemiiseproduzenten
(VSGP) weist die Mitglieder darauf hin, dass
die Versorgungslage weiterhin angespannt
bleiben wird und die Preise sehr volatil sind.
Wer sich jetzt mit seinem Abnehmer auf
Fixpreise fiir das kommende Jahr einigen
will, muss diese Entwicklungen unbedingt
beriicksichtigen. Der VSGP empfiehlt drin-
gend, bei der Planung starke und plétzliche
Preisanstiege vorzusehen und mit den Ab-
nehmern bereits jetzt zu besprechen, wie
in diesem Fall eine Anpassung erfolgt. Der
Verband wird sich weiter um die politischen
Belange kiimmern. Die Durchsetzung der
begriindeten Preiserh6hung ist und bleibt
Verantwortung eines jeden einzelnen Pro-
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duzenten. Wer sich jetzt nicht dafiir einsetzt,
schadet im 2023 der ganzen Branche. (mn)

Fruit Logistica 2023: Branchen-
Apéro neu im Marshall-Haus

Der VSGP wird an der Fruit Logistica 2023 mit einem
kleineren Stand wie bisher vertreten sein. ep

Der Verband Schweizer Gemiiseproduzen-
ten war jahrelang an der Fruit Logistica in
Berlin mit dem Schweizer Stand présent. Fiir
die kommende Ausgabe vom 8. bis 10. Feb-
ruar 2023 wird es einige Anderungen geben.
Der Branchen-Apéro findet neu am Don-
nerstag, 9. Februar, ca. 16.00 Uhr im Mar-
shall-Haus auf dem Messegelédnde statt. Weil
nur Aussteller einen Apéro auf dem Messege-
lande durchfiihren diirfen, muss die Schwei-
zer Branche mit einem kleinen Stand vor Ort
vertreten sein. Dieser wird sich voraussicht-
lich in der Néhe des altbekannten Standorts
in der Halle 20 befinden. Fiir Anreise, Unter-
kunft und Eintrittstickets sind die Teilneh-
menden selbst verantwortlich. (mw)

E www.fruitlogistica.de

Aus dem Leitenden Ausschuss

Es war eine kurze, aber intensive Sitzung
des Leitenden Ausschusses (LA) Mitte Ok-
tober. Bei der Sitzungsplanung versucht der
LA 2023 kompakter zu arbeiten. So sind fiir
das kommende Jahr zwei Sitzungen weniger
geplant und Doppelsitzungen mit Prasiden-
tenkonferenz und Delegiertenversammlung
wurden, wo mdglich, optimiert. Inhaltlich
lag ein breites Spektrum an Themen vor. So
formulierte der LA einen klaren Auftrag an
die Kommission Arbeitsmarkt und Sozial-
politik, um dem zunehmenden Mangel an
Arbeitskriften zu begegnen. Der Prisident
informierte auch iiber den Fortschritt in den
Verhandlungen zur Phasenaktualisierung.
Man hofft weiterhin auf eine Branchenld-
sung, ist aber auf alle Félle vorbereitet. Aus
aktuellem Anlass beschloss der LA, der Ener-
giespar-Alliance beizutreten. Dadurch kon-
nen beschlossene Massnahmen der Branche
publik gemacht werden. Ebenfalls diskutiert
wurden die Vorstdsse aus der Herbstsession
zum Verordnungspaket vom 13. April beziig-
lich Umsetzung Absenkpfade. Der Verband
wird den politischen Prozess weiterhin eng
begleiten. (mn)

12 neue Gemusegartnermeister

Am Freitag, 16. September 2022 durften 12
neue Gemiisegértnermeister ihre Diplome
auf dem Hubihof in Bellikon entgegenneh-
men (Bild unten). Der Verband Schweizer
Gemiiseproduzenten gratuliert den Absol-
venten ganz herzlich. (mw)

KURZ-INFOS

Agenda

p 23.11. VSGP Leitender Ausschuss
Ort: Bern
Organisation: VSGP

p- 23.11. VSGP Prasidentenkonferenz
Ort: Bern
Organisation: VSGP

» 30.11. Prifungskommission
Ort: Bern
Organisation: VSGP

p 30.11. Berufsbildungskommission
Ort: Bern
Organisation: VSGP

» 05.-08.12. Weiterbildungsseminar
fiir Betriebsleiter im
Gemiisebau

Ort: Lavey-les-Bains
Organisation: VSGP

P 15.12. Steuerungsausschuss
Nationales Kompetenznetzwerk

Ort: Bern
Organisation: SZG/VSGP

p 09.-11.01.23 Arbeitnehmerseminar
IVAG
Ort: Dietikon
Organisation: IVAG

> 11.01.23 VSGP -
Berufsbildnertagung
Ort: Strickhof, Wulflingen
Organisation: VSGP

) 18.01.23 Jahrestagung
Biogemiuse
Ort: Olten
Organisation: FiBL

P 02.02.23 AG Tomaten

Ort: Region Luzern
Organisation: VSGP

P 02.02.23 GV IG Tomaten

Ort: Region Luzern
Organisation: VSGP

) 16.02.23 VSGP Leitender
Ausschuss

Ort: Bern
Organisation: VSGP

» Jeweils dienstags
Telefonkonferenz: Festlegung
Richtpreise SGA und BIO
Organisation: VSGP,

Lucas von Wattenwyl,
Tel. 031 385 36 20

Die frisch diplomierten Gemilisegartnermeister:
Adam Tobias, Blondin Jérémy, Feissli Reto, Gonin
Serge, Loffel Luca, Lorenz Fritz, Meyer Thomas,
Pfirter Grégoire, Pfister Kevin, Steimen Claudio,
Sutter Thiemo, Teske Leo. vsGp
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La voix du comité directeur

Selon la théorie
économique, le
prix se situe la
ou se rejoignent
l'offre et la de-
mande. Les affaires
quotidiennes sur le
marché des légu-
mes fonctionnent selon ce principe
et 'économie de marché n'est pas
remise en question. Mais les affaires
quotidiennes sont de plus en plus
dominées par la lutte acharnée des
prix que se livrent les détaillants pour
s'attirer les faveurs des consomma-
trices et consommateurs. Dans la
situation actuelle, ce n'est pas le bon
combat.

La branche vit actuellement dans des
mondes paralléles : le monde poli-
tique et la société discutent de dura-
bilité et de changement climatique.
Tout le monde veut trouver des
solutions et met en avant la collabo-
ration qui fonctionne si bien. Dans

le monde des affaires quotidiennes,
le prix est roi. Les belles paroles et
les promesses sont pulvérisées par

la réalité du marché. Le monde de
l'économie réelle est dominé par la
hausse des couts de production, les
incertitudes entourant les chaines de
livraison et les craintes en matiére
d'approvisionnement.

Des mondes paralléles qui influent
l'un sur l'autre : un hasard malheu-
reux dans le meilleur des cas, un me-
lange explosif dans le pire des cas.

A une époque comme celle que
nous vivons maintenant, nous de-
vons accepter le réalisme politique,
classer nos objectifs sociétaux par
ordre de priorité en fonction de la
situation et faire preuve de raison
dans les affaires quotidiennes. Il re-
vient a la branche et j'entends par la
a chaque acteur de décider : réagis-
sons-nous maintenant ou réagirons-
nous seulement lorsque l'économie
réelle aura frappé de plein fouet ?

Werner Salzmann
président de 'UMS

INFOS EN BREF

Adaptation de 'OPPh concernant
les pulvérisateurs

A partir du ler avril 2023, de nouvelles dispo-
sitions valent dans I'Ordonnance sur la mise
en circulation des produits phytosanitaires
(OPPh) pour les pulvérisateurs automoteurs
et entrainés par prise de force avec un volu-
me de plus de 400 litres. Elles s'appliquent
aussi aux exploitations qui produisent hors
PER.

o Tous les pulvérisateurs automoteurs ou
entrainés par prise de force d'une capacité
de plus de 400 litres doivent étre équipés
d’'un réservoir d’eau claire et d'un systeme
automatique de nettoyage in-terne pour le
nettoyage de l'appareil sur la surface trai-
tée.

e Tous les pulvérisateurs automoteurs ou
entrainés par prise de force sont soumis a
un contrdle tous les trois ans. Ces contro-
les seront probablement effectués par les
services accrédités par les cantons com-
me c’est déja le cas pour les pulvérisateurs
soumis aux PER. (zt) [ |

Les salades asiatiques figurent a présent sous « Baby-
Leaf » dans les homologations de produits phytos-
anitaires. ep

Homologations de produits
phytosanitaires : nouveaux noms
des cultures

Les noms des cultures maraicheres utilisés
dans les homologations des produits phy-
tosanitaires en Suisse ont été adaptés. Les
modifications figurent dans une liste. Les
cultures « Baby-Leaf (Asteraceae) », « Baby-
Leaf (Brassicaceae) » et « Baby-Leaf (Cheno-
podiaceae) » sont a présent explicitement
mentionnées dans la liste, alors qu’elles étai-
ent réglées dans des notes en bas de page au-
paravant. Ces notes ne sont donc plus vala-
bles. Rappelons que seuls des produits pour
lesquels les cultures sont explicitement men-
tionnées dans I'homologation peuvent étre

6/2022 — 21.11.2022 — Der GemUsebau / Le Maraicher

utilisés dans ces cultures. La culture « salades
Asia (Brassicaceae) » n’est plus mentionnée
explicitement et fait a présent partie des « Ba-
by-Leaf (Brassicaceae) ». Les homologations
exis-tantes pour les « salades Asia (Brassi-
caceae) » valent aussi pour les « Baby-Leaf
(Brassicaceae) ». En outre, le navet a tondre
fait a présent partie des « choux a feuilles ».
Les homologations pour les « choux » et les «
choux a feuilles » valent donc a présent aussi
pour le navet a tondre. (fb) [ |

Nouvelles indications pour les
produits phytosanitaires

Cette année encore, de nouvelles indica-
tions pour des produits phytosanitaires ont
été autorisées. Ainsi, par exemple, le spi-
nosad a été autorisé pour combattre divers
agents pathogenes dans les cultures baby
leaf. De nouvelles indications ont égale-
ment été autorisées pour certaines bacté-
ries et certains champignons et leur champ
d’application a ainsi été élargi. Concernant
les herbicides, le prosulfocarbe a été auto-
risé dans plusieurs cultures (p. ex. carotte,
céleri-branche, poireau) pour combattre les
mauvaises herbes annuelles. Cette liste n’est
pas exhaustive et peut contenir des erreurs.
Vous trouverez un apercu détaillé des pro-
duits phytosanitaires homologués et de leur
champ d’application sur les sites web indi-
qués ci-dessous. |

E www.dataphyto.agroscope.info
www.psm.admin.ch

Tenir compte des prix volatils
pour la planification de la culture
en 2023

Comme chaque année, c’est le moment de
planifier la culture pour l'année prochaine.
L'UMS rappelle aux membres que la situa-
tion de l'approvisionnement reste tendue et
que les prix sont tres volatiles.

Les producteurs souhaitant s’accorder
avec leur acheteur sur un prix fixe pour
l'année prochaine doivent absolument tenir
compte de cette évolution. LUMS recom-
mande expressément de prévoir des hausses
de prix massives et soudaines dans la plani-
fication et de discuter dés a présent avec les
acheteurs de la maniere dont une adaptation
interviendra dans un tel cas. LUMS continu-
era de s'occuper de ces questions au niveau
politique. En revanche, la mise en ceuvre de
la hausse de prix justifiée est de la responsa-
bilité de chaque producteur. Ne pas sy enga-
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ger maintenant, c‘est nuire a 'ensemble du
secteur en 2023. (mn)

Fruit Logistica 2023 : l'apéritif de la
branche se déroulera dans le bati-
ment Marshall

L'UMS participera a la Fruit Logistica 2023 avec un
plus petit stand que jusqu‘a présent. ep

L'Union maraichére suisse a participé pen-
dant de nombreuses années a la Fruit Lo-
gistica a Berlin sur le stand suisse. Il y aura
quelques modifications lors de la prochaine
édition du 8 au 10 février 2023. Etant donné
que seuls les exposants peuvent organiser
un apéritif sur le site de la foire, la branche
doit étre représentée avec un petit stand.
Ce dernier se trouvera probablement pres
de l'ancien emplacement bien connu dans
la halle 20. Les participantes et participants
sont prié-e-s de s'occuper elles-mémes et
eux-mémes du voyage, de 'hotel et du billet
d’entrée. (mw)

Informations du comité directeur

Le comité directeur (CD) a tenu une séance
courte mais intensive a la mi-octobre. Le CD
a décidé de travailler de maniere plus com-
pacte en 2023. Il y aura ainsi deux séances
de moins 'année prochaine et les double-
séances avec la conférence des présidents et
l'assemblée des délégués ont été optimisées
autant que possible. Le CD s’est penché sur
des sujets variés. Il a donné un mandat clair a
la commission Marché du travail et politique
sociale afin d’agir face au manque accru de
main-d’ceuvre. De son coté, le président a
informé sur 'avancement des négociations
sur l'actualisation des phases. On continue
d’espérer qu'une solution soit trouvée au
sein de la branche, mais on est préparé a
toute éventualité. En outre, le CD a décidé
de s'affilier a '’Alliance pour les économies
d’énergie. Cela permettra de rendre public
les mesures de la branche. Les interventions
déposées pendant la session d’automne sur
le train d’ordonnances du 13 avril, pour la
mise en ceuvre de la trajectoire de réduction,
ont aussi été discutées. LUMS continuera
d’accompagner étroitement le processus po-
litique. (mn)

12 nouveaux maitres maraichers

12 nouveaux maitres maraichers ont recu
leur diplome sur l'exploitation Hubihof a
Bellikon le vendredi 16 septembre (photo ci-
dessous). L'Union maraichere suisse félicite
vivement les diplémés. (mw)

INFOS EN BREF

Agenda

p 23.11. UMS Comité directeur
Lieu : Berne
Organisation : UMS

p 23.11. Conférence des présidents
Lieu : Berne
Organisation : UMS

p 30.11. Commission d‘examen
Lieu : Berne
Organisation : UMS

» 30.11. Commission pour la
formation professionnelle
Lieu : Berne
Organisation : UMS

p 05.-08.12. 46° séminaire des chefs
d‘exploitation
Lieu : Lavey-les-Bains
Organisation : UMS

P 15.12. Comité de pilotage du
Réseau national de compétences

Lieu : Berne
Organisation: CCM/UMS

p 09.-11.01.23 Séminaire
des employés IVAG
Lieu : Pas encore défini
Organisation : IVAG

p 11.01.23 Journée des formatrices
et formateurs en culture
maraichére
Lieu : Strickhof, Wulflingen
Organisation : UMS

p 18.01.23 Conférence annuelle
légumes bio
Lieu : Olten
Organisation: FiBL

» 02.02.23 GT Tomates
Lieu : Région de Lucerne
Organisation : UMS

» 02.02.23 AG Cl Tomates
Lieu : Région de Lucerne
Organisation : Cl Tomates

p 16.02.23 UMS Comité directeur
Lieu : Berne
Organisation: UMS

P Tous les mardis
Conférence téléphonique :
Fixation des prix indicatifs SGA et BIO
Organisation : UMS,
Lucas von Wattenwyl,
Tel. 031 385 36 35

Les maitres maraichers fraichement diplomés :
Adam Tobias, Blondin Jérémy, Feissli Reto, Gonin
Serge, Loffel Luca, Lorenz Fritz, Meyer Thomas, Pfir-
ter Grégoire, Pfister Kevin,Steimen Claudio, Sutter
Thiemo, Teske Leo. ums



Wir sind das Kompetenzzentrum fiir Arbeitssicherheit
und Gesundheitsschutz in der Landwirtschaft und
verwandten Gebieten.

EINFACH.
SICHER!

Wir bieten Ihnen Sicherheitskonzepte, Schulungen, Weiterbildungen,
Beratungen, Tagungen, Vortrage und Unterlagen mit dem Ziel:

lhnen viel Wissen, Kénnen, Motivation sowie Tipps fUr die Umsetzung einer
praxisnahen, nachhaltigen Unfallprévention in lhrem Betrieb zu geben.

Niitzliche Sicherheitsprodukte:
In unserem Onlineshop finden Sie ein breites Angebot
an ausgewahlten Produkten.

Beratungsstelle fiir Unfallverhiitung in der Landwirtschaft (BUL)
Picardiestrasse 3 | 5040 Schéftland | +41 62 739 50 40 | bul@bul.ch | www.bul.ch

glichkéit:
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Vereinfachung der Administration

Neue App der Spezialkulturen

SCRYPS

Ein von der Branche initiiertes Projekt zur administrativen Vereinfachung und zur
Biindelung der Krdifte steht vor dem Abschluss. Die Webportale des VSGP, der SZG und

der kantonalen Meldestellen werden damit in einer App vereint.

MARKUS WABER, Stellvertretender Direktor VSGP und PHILIPP FANKHAUSER, Stellvertretender Geschaftsfuhrer SZG

roduzenten, Verarbeiter, Lagerhalter,

Hindler und andere Akteure der Ge-

miisebranche sind verpflichtet, ver-
schiedenen Organisationen Meldungen iiber
Flichen, Mengen usw. zu erstatten. Diesel-
ben Akteure erhalten Richtpreisbulletins
oder andere Marktinformationen. Die Mel-
dungen erfolgten bisher iiber verschiedene
Plattformen, Eingabeformulare und mit un-
terschiedlichen Logins. Vor rund drei Jahren
startete das Projekt fiir die Synchronisation
der Logins mit dem Ziel, das Handling fiir
die Nutzer zu vereinfachen und den admi-
nistrativen Aufwand zu vermindern. Daraus
entstand SCROPS.

Was bedeutet SCROPS? Der Name ist
aus zwei englischen Wortern zusammenge-
setzt. «S» steht fiir «swiss» oder «special» und
«CROPS» heisst iibersetzt «Kulturen, Feld-
friichte, Saat oder Gesamternte». Das Ge-
meinschaftsprojekt des Verbands Schweizer
Gemiiseproduzenten (VSGP), der Schwei-
zerischen Zentralstelle fiir Gemiisebau und
Spezialkulturen (SZG) und der kantonalen
Meldestellen fiir Gemiise und Friichte ver-
eint fiir den Nutzer die verschiedenen pass-
wortgeschiitzten Portale dieser Organisatio-
nen und somit auch die darauf publizierten
Daten, Informationen, Meldungen und
Dienstleistungen.

Datenschutz und -sicherheit

haben héchste Prioritat

Die involvierten Portale sind mit SCROPS
iiber dasselbe Login, bzw. in der gleichen
App erreichbar. Dies ist moglich, weil die Or-
ganisationen im Hintergrund mit derselben,
jedoch organisationsgetrennten Datenbank
arbeiten. Einmal einloggen und die Tiir zu
den Dienstleistungen der Branche ist ge6ff-
net. Damit dies funktioniert, miissen die Ad-
ress- und Logindaten in den Adresssystemen
der beteiligten Organisationen synchroni-
siert werden kénnen. Hierzu benoétigt es das
Einverstdndnis jedes einzelnen Nutzers. Die
Organisationen haben dann Zugriff auf die

ET

SCRPS

Wachen
mieddung

Fruh

kamalfein

Scorps: Drei Plattformen werden zu einer
zusammengefuhrt. vscp

gleiche Adresse, die organisationsgetrenn-
ten Einstellungen, Daten und Informationen
bleiben jedoch geschiitzt. Beispielsweise
kann der VSGP nicht die Wochenmeldungen
der Betriebe einsehen. Fiir die Organisatio-
nen vermindert sich der administrative Auf-
wand zur Adresspflege dadurch bedeutend.

Was kann die App?

SCROPS bietet den Nutzern in einem ge-
meinsamen Menu einen Gesamtiiberblick
iiber die Dienstleistungen der Organisatio-
nen und deren selbstdndige Verwaltung:

o Eingabe Gemiise- und Beerenmeldungen
(z.B. Wochen- und Tagesmeldung)
Marktdatenpublikationen und Statistiken
(z.B. Wochenmeldung und Richtpreisbul-
letin)

Vereinfachte Einflussnahme bei der Ein-

fuhrregelung (Stellungnahme Importrege-
lung)
o Produktspezifische Nachrichten (Import-
antrége, Start Bewirtschaftungsphase usw.)
Eventkalender und Ubersicht Branchen-
portale
Selbstdndige Adressverwaltung

o Abo-Verwaltung von Richtpreisbulletins,
Marktinformationen und Newsletter

e Pushnachrichten nach Bedarf mit News
der Organisationen

Nachste Schritte

Die letzten Programmierungen und Tests
sind im Gange und werden in diesem Winter
abgeschlossen. Sobald es soweit ist, kann die
App kostenlos im App Store von Apple und
Play Store fiir Android heruntergeladen wer-
den. Alle VSGP-Mitglieder und Abonnenten
von verschiedenen Diensten erhalten eine
E-Mail, die einen personalisierten Link ent-
hilt, iiber den die Mitglieder die Nutzung
von SCROPS bestdtigen miissen, dass ihre
Adressdaten stimmen und sie einverstanden
sind, dass diese unter den beteiligten Organi-
sationen synchronisiert werden diirfen.
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Simplification de l'administration
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SCRYPS

Application pour cultures spéciales

Un projet lancé par la branche pour simplifier l'administration et pour regrouper les forces
est sur le point d’étre finalisé. Les portails web de I’'UMS, de la CCM et des offices d'annonce
cantonaux sont réunis dans une application.

MARKUS WABER, directeur adjoint de 'UMS et PHILIPP FANKHAUSER, directeur adjoint de la CCM

es producteurs, les transformateurs,

les entrepositaires, les commergants et

d’autres acteurs du secteur maraicher
ont l'obligation d’annoncer les surfaces, les
quantités, etc. a diverses organisations. Ces
mémes acteurs recoivent les bulletins des
prix indicatifs ou d’autres informations sur le
marché. Jusqu'a présent, ces annonces étai-
ent faites sur diverses plateformes et avec
différents formulaires et logins. Le projet de
synchronisation des logins a été lancé il y a
pres de trois ans dans le but de simplifier les
choses pour les utilisateurs et de réduire la
charge administrative. Ce projet a débouché
sur la création de I'application SCROPS.

Que veut dire SCROPS ? Le nom se com-
pose de deux noms anglais. « S » signifie
« swiss » ou « special » et « CROPS » signifie
« cultures, grandes cultures, semis ou récolte
totale ». Le projet commun de 'Union ma-
raichére suisse (UMS), de la Centrale suisse
de la culture maraichere et des cultures spé-
ciales (CCM) et des offices d'annonce can-
tonaux pour les fruits et les légumes regroupe
les divers portails protégés par mot de passe
de ces organisations et donc les données,
informations, annonces et prestations de
service qui s’y trouvent.

La protection et la sécurité des

données sont la premiére priorité

Les portails impliqués sont accessibles par
SCROPS avec le méme login et dans la méme
application. Cela est possible parce que les
organisations travaillent avec la méme base
de données, qui est cependant séparée par
organisation. Une fois connecté, l'utilisateur a
acces aux prestations de la branche. Afin que
cela fonctionne, les adresses et les données
de connexion des organisations doivent étre
synchronisées dans les systemes d’adresses.
Pour cela, l'accord de chaque utilisateur est
nécessaire. Les organisations ont acces a la
méme adresse, mais les réglages, les données
et les informations spécifiques aux organisa-

——a

SCRIPS

T

SCRUPS

Annonce hebdomadaire

SCRORPS réunit trois plateformes. ums

tions restent protégées. Par exemple, 'UMS
ne peut pas voir les annonces hebdomadaires
des exploitations. Pour les organisations, cela
réduit considérablement la charge administ-
rative liée a la mise a jour des adresses.

Que peut-on faire sur l'application ?
SCROPS offre un apercgu des prestations des
organisations et permet leur administration
individuelle dans un menu commun :

« annonces pour les légumes et les baies (p. ex.
annonces hebdomadaires et quotidiennes) ;

e données sur le marché et statistiques (p.
ex. annonce hebdomadaire et bulletin des
prix indicatifs) ;

« simplification de la prise d’influence pour
la réglementation de l'importation (pri-
se de position sur la réglementation de
I'importation) ;

« informations spécifiques sur les produ-
its (demandes d’importation, début de la
phase administrée, etc.)

o calendrier des manifestations et apercu
des portails de la branche ;

« administration individuelle des adresses ;

o administration des abonnements aux bul-
letins des prix indicatifs, aux informations
sur le marché et aux newsletters ;

« selon besoin, messages push avec des in-
formations des organisations.

Prochaines étapes

Les dernieres programmations et les derni-
ers tests sont en cours et seront terminés cet
hiver. Une fois ces travaux finis, 'application
pourra étre téléchargée gratuitement dans
App Store d‘Apple et Play Store d’Android.
Tous les membres de 'UMS et les personnes
abonnées a différents services recevront un
courrier électronique contenant un lien per-
sonnalisé par lequel ils devront confirmer
I'utilisation de SCROPS, que leurs coordon-
nées sont correctes et qu'ils acceptent que
celles-ci soient synchronisées entre les orga-
nisations impliquées.
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Im Lager: Mit Tablet/PDA Lagereingang, Tagesinventar erfassen, Auftrége riisten

HARGASSNER ¢

In der Produktion: Tablet mit Riistauftragen, individuelle Preise auf Verpackungsmaschine
Auf dem Feld: Arbeitszeit auf Smartphone erfassen, Leistungserfassung mit Barcode

Auf der Liefertour: Mit Tablet Gebinderetouren erfassen, Lieferschein per Mail an Kunde

In der Buchhaltung: Belege elektronisch mit DMS einlesen, zahlen, verbuchen, archivieren
Online: Neuer A2-Webshop, B2B nd B2C kombiniert, vollintegriert. Demo: a2cht.company.site
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SOFTWAREAG 0619812533 | info@cbt.ch | cbt.ch aus einer Hand.

Heitzmann SA | 1852 Roche VD | www.heitzmann.ch
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Keller Technik AG 8537 Nussbaumen 052 74400 11 www.keller-technik.ch ’Aeller

Hervorragende Maoglichkeit, in
die Selbststandigkeit zu starten

Du willst selbststandig werden und deinen eigenen Gemusebau fiihren
und weiterentwickeln? Du hast Freude am Anbau und denkst unterneh- P .
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Wir bieten:
— Ubernahme der Anbauflachen auf 8 ha Pachtland

Buchhaltungen, Steuern
~Rsthalle mit Direktverkauf und einfachem Maschinenpark MWST—Abre%hnungen B Lerch Ireuhand
— Interessante Absatzkanale und erfahrene Mitarbeiter Beratungen, Hoftbergaben
Wir freuen uns auf deine baldige Kontaktaufnahme. Schreibe uns unter Schatzungen aller Art Lerch Treuhand AG, Gstaadmattstrasse 5
Liegenschaftsvermittlung 4452 Itingen/BL, Tel. 061 976 95 30

Angabe deiner Beweggriinde auf wernerschlegel@rsnweb.ch Boden- und Pachtrecht, Vertrdge ~ www.lerch-treuhand.ch
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Energie-Knappheit

6/2022 — 21.11.2022 — Der GemlUsebau / Le Maraicher

Von der Pandemie in die Energiekrise?

Die Schweiz steuert auf einen ungewissen Energie-Winter zu. Der Bundesrat hat erste Richt-

linien fiir Szenarien vorgelegt. Die Gemiiseproduktion konnte mit den bis Redaktionsschluss
bekannten Massnahmen wohl leben. Auch ohne Mangellage sollten die Betriebe jetzt aber
Sparmassnahmen umsetzen. MATIIANUIC, Direktor VSGP

ie Nerven liegen langsam blank -

oder sind bereits unempfindlich fiir

neue Krisenmeldungen. Folgt nun
nach zwei Jahren Corona-Zusatzbelastung
und den Kostenexplosionen auch noch eine
Energiekrise? Ganz soweit ist es noch nicht.
Aber der mdgliche Energieengpass wird vor-
bereitet.

Klarheit beim Gas

Fiir viele Gewéchshausbetriebe ist die Ver-
sorgung mit Erdgas essenziell - wie auch fiir
die ganze Schweiz. Darum hat der Bundesrat
die Versorger friihzeitig beauftragt, Lagerka-
pazitidten zu beschaffen und zu fiillen. Sollte
die Schweiz trotzdem in eine Mangellage ge-
raten, kann der Bund stufenweise Massnah-
men verordnen. Wie diese konkret aussehen
wiirde, hat der Bundesrat bereits im Rahmen
einer Vernehmlassung dargelegt. Die defini-
tiven Verordnungen liegen zum Redaktions-
schluss noch nicht vor.

Wenn die Sparappelle nicht ausreichen,
miissen Zweistoffanlagen von Gas auf Ol
umgestellt werden. Im Gemiisebau sind
solche Anlagen vorhanden. Die betroffenen
Gewidchshausbetriebe wiirden in diesem
Fall von der CO,-Reduktionspflicht befreit,
sollten sie eine entsprechende Zielvereinba-
rung unterschrieben haben. Danach kénnen
schrittweise Einschrinkungen verfiigt wer-
den. Der Bund kann die Innenraumtempe-
ratur in Gebduden auf 19°C beschridnken.
Zudem konnen Anwendungen verboten
werden. Ein Verbot fiir Gewdchshduser ist
nicht vorgesehen, jedoch fiir ungenutzte
Gebidude(-Teile). In diesem Fall darf die be-
troffene Infrastruktur aber zum Schutz vor
Schidden (Frost und Feuchtigkeit) beheizt
werden. Im letzten Fall wiirde eine Kontin-
gentierung folgen. Der Verbrauch miisste
gegeniiber dem Vorjahresmonat um einen
noch zu definierenden Prozentsatz reduziert
werden. Die Ausnahmen sind sehr strikt ge-
halten, fiir die Landwirtschaft sind keine vor-
gesehen. Gleichzeitig ist fiir diesen Fall auch

eine Handelsplattform fiir ungenutzte Kon-
tingente im Aufbau.

Der Verband Schweizer Gemiisepro-
duzenten (VSGP) hat zu den Entwiirfen
Stellung genommen. Weil es sich bei Ge-
wichshdusern um Prozess- und nicht Kom-
fortwdrme handelt, geht der Verband davon
aus, dass die Temperaturbegrenzung fiir In-
nenrdume nicht zum Zuge kommt. Der VSGP
fordert, dass auch bei der Kontingentierung
eine Frostfreiheizung in jedem Fall méglich
sein soll - ohne Sanktionsfolgen. Der VSGP
hat explizit darauf hingewiesen, dass eine zu
massive Einschrankung nach der Pflanzung
von Warmkulturen Folgen fiir die ganze An-
bausaison haben wiirde.

Wenn das Gas knapp wird

Der Verband ist aber nicht nur politisch
unterwegs. An der Sitzung der AG Tomaten/
Gurken vom 3. November hat die Produktion
beschlossen, den Mitgliedern Sparmassnah-
men zu empfehlen. So empfiehlt der VSGP
die Kulturfithrung zu {iberdenken, die Tem-
peratur um 1-2°C zu senken oder auch Kul-
turen frither zu beenden, bzw. spéter zu be-
ginnen. Der LA hat zudem beschlossen, der
Energiespar-Alliance beizutreten.

Ungewissheit beim Strom

Bei einer Strommangellage kimen dhnliche
Instrumente wie beim Gas zur Anwendung.
Sollte der Sparappell nicht ausreichen, kén-
nen Verbrauchseinschrankungen und Kon-

Magliche Massnahmen bei einer Gas-Mangellag
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Parc des Expositions d’Angers

17,18 und 19
januar 2023

tingentierungen folgen. Letztere vor allem fiir
Grossverbraucher, welche tiber 100000 kWh
verbrauchen. Im &ussersten Fall wiirden
tempordre Netzabschaltungen folgen, von
welchen alle betroffen wéren. Der VSGP hat
auch bereits hier in einem Schreiben an den
Bundesrat und bei mehreren Gelegenheiten
darauf hingewiesen, dass die Versorgung mit
Lebensmitteln nur gesichert werden kann,
wenn zu den notwendigen Zeiten fiir Auf-
bereitung und Verpackung Strom zur Verfii-
gung steht. Zudem konnen léngere Strom-
unterbriiche zu Temperaturanstiegen in den
Lagern und somit zu Nahrungsmittelverlus-
ten fiihren.

Hohe Kosten

Wihrend die Strommangel-Szenarien noch
Fiktion sind, sind die hohen Energiepreise
bereits Realitdt. In der Herbstsession lehnte
das Parlament mehrere Vorstosse zur Kos-
tenabfederung ab. Es ist unbestritten, dass
die Situation aussergewo6hnlich ist und die
ganze Wirtschaft unter den hohen Kosten
leidet. Es wire aber fatal, jetzt Forderungen
durchzusetzen, welche zu einem spiteren
Zeitpunkt fiir eine Erh6hung der Energie-
preise genutzt oder langfristig unternehme-
rische Freiheiten einschranken wiirden.

Internationale Auswirkungen

Absolut unberechenbar sind die moglichen
Auswirkungen der Energiekrise auf inter-
nationaler Ebene. Spiirbar werden sie aber
auch in der Schweiz sein, respektive sind es
schon. Beispielsweise aufgrund fehlender
Jungpflanzen nach Insolvenzen in den Nie-
derlanden, aufgrund einer drohenden Pro-
duktschwemme zu Beginn der Lagersaison
oder aufgrund fehlender Verarbeitungskapa-
zitdten. |

informiert
liber die Produktionen

von Morgen

OBST uno GEMUSE

ANGEBOT

700 Aussteller von Waren und
Dienstleistungen fiir Gemiise-und
Obsterzeugnisse aller Art

AUSRICHTUNG

Ein Ort des Austauschs und Know-hows
mit mehr als 60 Konferenzen und Forum

INNOVATION
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Produktion von morgen.

INTERNATIONAL

Mehr als 50 Nationen anwesend,
internationales Businesstreffen und Empfang
auslandischer Delegationen

WWW. .com
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Pénurie d'énergie
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Crise énergétique apres la pandemie ?

La Suisse se dirige vers un hiver incertain. Le Conseil fédéral a présenté de premieres directives
pour différents scénarios. La production maraichére pourrait probablement vivre avec les mesu-
res dont nous avions connaissance au moment de la rédaction du présent numéro. Mais méme

sans pénurie, les exploitations devraient maintenant faire des économies. MATIIA NUIC, directeur de 'UMS

Quand le gaz vient 8 manquer
Les quatre niveaux d'action en casde p
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es gens ont lentement les nerfs a vif ou
sont déja insensibles aux nouvelles in-
formations sur la crise. Allons-nous af-
fronter une crise énergétique apres deux an-
nées de pandémie et I'explosion des cofits ?
Nous n’en sommes pas encore la, mais il
faut se préparer a une éventuelle pénurie

d’énergie.

Situation claire pour le gaz

Lapprovisionnement en gaz est essentiel
pour beaucoup d’exploitations serristes,
comme d’ailleurs pour toute la Suisse. C’est
pourquoi le Conseil fédéral a chargé tres tot
les fournisseurs d’accroitre les capacités de
stockage et de remplir les stocks. Si la Suisse
devait quand méme se retrouver en situation
de pénurie, la Confédération pourrait édicter

S récesaline, bet mesunes seront progrestivement renfondes

progressivement des mesures. Ces mesures
ont été présentées dans le cadre d'une con-
sultation, mais les ordonnances définitives
n’étaient pas connues au moment de la ré-
daction du présent numéro.

Si les appels a faire des économies ne suf-
fisent pas, les installations bicombustibles
devront passer du gaz au mazout. De telles
installations sont utilisées dans la culture
maraichere. Si elles ont signé une conventi-
on d’objectif, les exploitations serristes con-
cernées seraient exemptées de l'obligation
de remplir les objectifs de réduction de
CO.. Des restrictions pourront ensuite étre
édictées progressivement. La Confédéra-
tion peut ainsi réduire le chauffage dans
les batiments a 19°C et interdire certaines
utilisations. Aucune interdiction n’est pré-

vue pour les serres, mais par contre pour
les (parties de) batiments non utilisés. Dans
ce cas, 'infrastructure peut néanmoins étre
chauffée pour la protéger contre les dégats
(gel et humidité). Un contingentement serait
instauré en dernier recours. La consomma-
tion devrait étre réduite par rapport au méme
mois de I'année précédente, 'ampleur de la
réduction restant a définir. Les exceptions
sont tres strictes et aucune n’est prévue pour
l'agriculture. En parallele, une plateforme
commerciale pour le commerce des con-
tingents non utilisés est également en cours
d’élaboration pour ce cas.

L'Union maraichere suisse (UMS) a pris po-
sition sur les projets. Comme il s'agit, dans
le cas des serres, de chaleur de processus
et non de chaleur de confort, 'UMS part de
I'idée que la limitation de la température in-
térieure ne s'appliquera pas a celles-ci. Nous
demandons que méme en cas d'un contin-
gentement, le chauffage contre le gel soit
possible dans tous les cas, sans conséquen-
ces en termes de sanctions. LUMS a souligné
explicitement qu'une limitation trop massive
apres la plantation des cultures devant étre
chauffées aurait des répercussions sur toute
la saison de culture.

LUMS ne s’active néanmoins pas seule-
ment au niveau politique. A la séance du 3
novembre du GT Tomates, la production a
ainsi décidé de recommander des mesures
d’économie aux membres. LUMS recom-
mande de revoir la conduite de la culture,
de baisser la température de 1 a 2°C ou de
commencer et de terminer les cultures plus
tard. En outre, le CD a décidé de s'affilier a
I’Alliance pour les économies d’énergie.

Incertitudes concernant l'électricité

Des instruments similaires seraient utilisés
en cas de pénurie d’électricité. Si les appels
a faire des économies ne suffisent pas, des
restrictions de consommation et des contin-
gentements peuvent étre ordonnés. Ces der-
niers concerneraient surtout les grands con-
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sommateurs utilisant plus de 100000 kWh.
Dans le pire des cas, des interruptions tem-
poraires de courant, touchant tout le monde,
seraient ordonnées. LUMS a déja envoyé un
courrier au Conseil fédéral et a souligné a
plusieurs reprises que l'approvisionnement
en denrées alimentaires peut uniquement
étre assuré si le courant électrique est dis-
ponible en temps voulu pour la préparation
et 'emballage. En outre, de longues inter-
ruptions de courant peuvent provoquer une
hausse de la température dans les entrepots
et par conséquent des pertes alimentaires.

Colts élevés

Si une pénurie d’électricité reste du domaine
de la fiction pour le moment, les colits éle-
vés de l'énergie sont déja une réalité. Le
parlement a rejeté plusieurs interventions
visant a amortir la hausse des cofits pendant
la session d’automne. Certes, la situation est
exceptionnelle et toute 'économie fait face

Le gaz peut étre remplacé par du mazout lorsque c’est possible.

Im Notfall kann bei Zweistoffanlagen Gas durch Ol ersetzt werden. ep

a une hausse des colts. Mais il serait fatal
d’imposer maintenant des exigences qui se-
raient utilisées plus tard pour augmenter les
prix de 1‘énergie ou qui limiteraient a long
terme les libertés des entreprises.

Répercussions internationales
Les éventuelles répercussions de la crise
énergétique au niveau international sont in-

calculables. Mais elles seront également per-
ceptibles en Suisse, ou le sont déja. Par ex-
emple, sous forme d'un manque de plants en
raison de faillites en Hollande, d'un surplus
de produits au début de la saison de garde ou
encore d'un manque de capacités de trans-
formation.

Anzeige

Gemiisebaumechanisierung
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Kartoffel- u. Gemiisebautechnik
Tel. 032 392 15 64
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o Dewulf
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3270 Spins / Aarberg
Mobile 079 284 97 54 Fax 032 393 15 66

Dammformer, Dammfrasen, M+B-Umkehrfrasen,
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Kartoffellegemaschine Koningsplanter

Knoblauchmechanisierung: Pflanz- u. Erntemaschinen,
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Sortieranlagen, Férderbander, Paloxenfiller u. -kippgerate,
Burstmaschinen, Waschanlagen, Absackwaagen,
Zwiebelaufbereitungsanlagen etc.

o Rohbewaisserungsanlagen: ab Fr. 2'500.00/ha

o Grosskisten, Liiftung, Kiihlung, Steuerung

www.moeri-brunner.ch

Annahmebunker, Enterder,
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Marktflusse in der Schweizer Gemusebranche

Steigender Anteil der Direktvermarktung

In welchen Verkaufskandilen landet das Schweizer Gemiise? Im Rahmen einer Diplomarbeit
wurden die aktuellen Marktfliisse untersucht. Stark zugenommen hat demnach der Anteil
der Direktvermarktung, was vor allem der Corona-Pandemie geschuldet ist.

MARKUS WABER, Stellvertretender Direktor VSGP und ALAIN GUTKNECHT, ehem. Praktikant VSGP

er Verband Schweizer Gemiisepro-

duzenten (VSGP) ist auf zuverlédssige

Marktdaten angewiesen. Einerseits
wird der Verband h&ufig von den Medien
dazu befragt, andererseits muss er die Markt-
fliisse dem Bundesamt fiir Landwirtschaft
(BLW) bei der Eingabe fiir die absatzférdern-
den Marketingmassnahmen aufzeigen. Eine
im Jahr 2014 erstellte Broschiire «Fakten zum
Schweizer Gemiisebau» enthilt veraltete Da-
ten und muss aktualisiert werden. Alain Gut-
knecht tiberpriifte und analysierte die Markt-
flisse im Rahmen einer Diplomarbeit. Er
absolvierte beim VSGP diesen Sommer ein
Praktikum und schloss damit die Ausbildung
zum Agro-Techniker HF ab. Mit den Erkennt-
nissen und Resultaten aus der Diplomarbeit
wird die Broschiire nun iiberarbeitet und ak-
tualisiert.

Verwendete Grundlagen
Als Grundlage fiir die Untersuchungen wur-
den die Daten von der Schweizerischen Zen-

tralstelle fiir Gemiisebau und Spezialkultu-
ren (SZG), dem Bundesamt fiir Statistik (BfS),
dem Bundesamt fiir Landwirtschaft (BLW),
Agrosolution, NielsenIQ und einer Umfrage
bei den Gemiisegédrtnerinnen und -gértnern
herangezogen. Letztere gibt Aufschluss dar-
iiber, in welche Kanéle das Gemiise geliefert
wird. Fiir die Analyse wurden die Zahlen aus
dem Jahr 2020 verwendet, weil im Jahr 2021
der Sommer wetterméssig aussergewdhnlich
schlecht ausfiel und das Datenmaterial da-
durch verfédlscht worden wére. Der VSGP ist
sich bewusst, dass auch die Daten aus dem
Jahr 2020 coronabedingt nicht einem ge-
wohnlichen Jahr entsprechen, jedoch wéren
die Zahlen von 2019 wiederum zu alt gewe-
sen. Das Datenmaterial wird mit dem Jahr
2013 verglichen. Mit den ausgearbeiteten
Daten kann der Verband nun die Broschiire
aktualisieren

Untersuchung der Marktfllsse
Um ein Gesamtbild der Marktfliisse zu erhal-

Marktfliisse der Gemiisebranche
Flux du marché du secteur maraicher

Frisch- und Lagergemuse

Verarbeitungsgemuse
Légumes de transformation

Légumes frais et [Egumes de garde

Direktvermarktung Zwischenhandel

Vente directe

Commerce intermédiaire

Conveniencefood
4¢ gamme

Verarbeiter
Transformateur

Wochen-  Marktfahrer Hoftaden HoReKa
markt Marchands Magasins HoReCa
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Cash & Carry
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ten, wurde eine Umfrage durchgefiihrt, an
welcher 74 Gemiisebaubetriebe teilnahmen.
Die Umfrage ergab, dass die Produzentinnen
und -produzenten das Gemiise von 34.1%
ihrer Anbaufliche an den Zwischenhandel
lieferten. Fiir die Direktvermarktung wurden
20.7% der Fliache bebaut, fiir den Conveni-
encebereich 5.4%. und 22.6% fiir die direkte
Lieferung in den Detailhandel. Fiir die Verar-
beitung wurden 17.2% der Flachen bendtigt.
Bemerkenswert hier ist, dass 2013 die direkt
vermarktete Ware noch auf 2 bis 3 Prozent
der gesamten produzierten Menge geschitzt
wurde. Die Resultate der Befragung lassen
nun darauf schliessen, dass dieser Wert in
den letzten Jahren gestiegen ist und der Di-
rektvermarktungsanteil auch ohne Corona
zugenommen hat.

Hofladen mit grosstem Anteil
Im weiteren wurden die Direktvermarkterin-
nen und -vermarkter gefragt, in welche Ka-
néle sie ihre Ware lieferten. Der grosste Teil
wurde demnach mit 32 Prozent {iber den ei-
genen Hofladen vermarktet. Danach folgten
die Marktfahrer und die Zulieferer an den
Wochenmarkt mit je 21 Prozent. Uber die
Hotels, Restaurants und Kantinen (HoReKa)
wurden 20 Prozent abgesetzt. Das Schluss-
licht bilden die Dorfladen, die 7 Prozent des
direkt vermarkteten Gemiises abnahmen.
Bei der Direktvermarktung ist allerdings
einschrankend festzuhalten, dass das Ge-
miise von viele kleineren Betrieben nicht
iiber das Meldewesen der SZG erfasst wird.
In der Regel miissen erst Mengen {iiber einer
Palette, je Woche und Artikel, bei der SZG ge-
meldet werden. Zudem sind die Daten in der
Direktvermarktung trotz allem mit Vorsicht
zu geniessen, weil sich nun herausstellt, dass
in den Corona-Jahren 2020 und 2021 aus-
sergewOhnlich hohe Absitze erzielt wurden
und sich diese mittlerweile wieder auf dem
Niveau von 2019 eingependelt haben (siehe
Artikel auf Seite 19). Trotzdem diirften die
Anteile im Vergleich zum Jahr 2013 deutlich
zugenommen haben.
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Flux du marché dans le secteur maraicher suisse
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Part accrue de la vente directe

Dans quels canaux de vente les légumes suisses sont-ils écoulés ? Les flux du marché ont
été examinés dans le cadre d’un travail de diplome. La part de la vente directe a fortement
augmenté, ce qui est surtout dil a la pandémie de coronavirus.

MARKUS WABER, directeur adjoint de 'UMS et ALAIN GUTKNECHT, ancien stagiaire a 'UMS

"Union maraichére suisse (UMS) a

besoin de données fiables sur le mar-

ché. Elle est en effet souvent sollicitée
a ce sujet par les médias et doit aussi mon-
trer les flux du marché a I'Office fédéral de
l'agriculture (OFAG) lors du dépét des me-
sures de promotion des ventes. La brochure
« Faits sur la culture maraichere suisse »
réalisée en 2014 contient des données dé-
passées et devait étre actualisée. Alain Gut-
knecht a analysé les flux du marché dans le
cadre d'un travail de diplome. Il a effectué un
stage a 'UMS cet été et a terminé ainsi sa for-
mation d’agrotechnicien ES. Les conclusions
et résultats de son travail de dipléme servi-
ront a actualiser la brochure.

Données utilisées

Les données utilisées pour les analyses pro-
venaient de la Centrale suisse de la culture
maraichére et des cultures spéciales (CCM),
de 1'Office fédéral de la statistique (OFS),
de I'Office fédéral de l'agriculture (OFAG),
d’Agrosolution, de NielsenlIQ ainsi que d'un
sondage aupres des maraichéres et ma-
raichers. Ce dernier montre dans quels ca-
naux les légumes sont livrés. Pour l'analyse,
les chiffres de 2020 ont été utilisés, car en
2021, les conditions météo étaient extréme-
ment mauvaises en été, ce qui aurait faussé
les données. LUMS est évidemment consci-
ente que les données de 2020 ne refletent pas
non plus une année normale, en raison de la
pandémie de coronavirus, mais les chiffres
de 2019 auraient été trop vieux. Les données
ont été comparées a l'année 2013. LUMS
pourra maintenant actualiser la brochure
avec les données obtenues.

Analyse des flux du marché

Un sondage a été réalisé aupres de 74 ex-
ploitations maraicheres afin d’obtenir un
tableau complet des flux du marché. 1l a
montré que les productrices et producteurs
livrent les légumes de 34.1 % de leur surface
au commerce intermédiaire. 20.7 % de la sur-
face sont destinés a la vente directe, 5.4 % a

Canaux de vente des exploitations pratiquant la vente directe
Absatzkanaéle der Direktvermarktungsbetriebe

Dorfladen

Epiceries de village

HoReKa
HoReCa

Hofladen
Magasins
de ferme

la 4° gamme et 22.6 % a la livraison directe au
commerce de détail. Les légumes de 17.2 %
de la surface sont destinés a la transforma-
tion. Il est intéressant de noter qu'en 2013,
les estimations tablaient sur le fait que seuls
2 a 3 % de la marchandise étaient écoulés en
vente directe. Les résultats du sondage per-
mettent maintenant de conclure que cette
part a augmenté au cours des dernieres an-
nées, méme sans la pandémie de COVID-19.

Les magasins sur l'exploitation

se taillent la part du lion

Les productrices et producteurs prati-
quant la vente directe ont aussi été prié-e-s
d’indiquer dans quels canaux elles et ils li-
vrent leur marchandise. La plus grande part,
soit 32 %, est vendue dans le propre magasin
sur l'exploitation. Suit ensuite la vente sur les
marchés et la livraison aux marchands fo-

Wochenmarkt
Marché

Marktfahrer
Marchands
forains

rains avec une part de 21 % chacun. 20 % de la
marchandise sont écoulés aupres des hotels,
des restaurants et des cantines (HoReCa) et
7 % sont livrés aux épiceries de village.

Concernant la vente directe, il convient
néanmoins de noter que les légumes de
nombreuses petites exploitations ne sont pas
saisis aupres de la CCM. En effet, seules les
quantités dépassant une palette par article et
semaine doivent, en regle générale, étre an-
noncées a cette derniere. Autre raison pour
interpréter les données de la vente directe
avec prudence : on constate a présent que les
ventes étaient particulierement élevées pen-
dant les années 2020 et 2021 marquées par
la pandémie et qu’elles se retrouvent main-
tenant au niveau de 2019 (cf. article a la page
20). Néanmoins, la part a quand méme aug-
menté nettement par rapport a 2013.
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10er- anstatt 50er-Notli in der Kasse

Direktvermarktungsbetriebe spiiren die schwindende Kaufkraft in der Bevilkerung.
Die Kundschaft weicht auf giinstigere Gemiise aus. Die Umsatzeinbussen betragen in den

letzten Monaten je nach Region bis zu 30 Prozent. bAviD EPPENBERGER

ieimmer am Sonntag friih bereitet

Gemiisegirtner Linus Ammann

den Hofladen in Rothenburg LU
vor. Dieser liegt an einer viel befahrenen
Strasse in einer ehemaligen Ké&serei. Der
Sonntag zdhlt zu den umsatzstirksten Ta-
gen. «Am Nachmittag stehen sich die Leute
hier manchmal schon fast gegenseitig auf die
Fiisse», sagt Ammann. Doch seit den Som-
merferien spiirt er, dass die Leute sparen. Es
seien nun deutlich mehr 10er- als 50er-Notli
in der Kasse als vorher. Die Kundschaft kau-
fe vermehrt nur noch «Grundgemiise» wie
Salate, Karotten und Kartoffeln ein. Hinge-
gen wiirden sie auf zusétzliche ergénzende
Produkte wie beispielsweise Salatsaucen
verzichten, stellt Ammann fest. Die zuriick-
haltende Konsumstimmung spiirt der Di-
rektvermarkter auch im zweiten Hofladen
auf dem Gemiisebaubetrieb in Littau und
vor allem am Wochenmarkt in Luzern. Dort
gingen die Umsétze bis zu 30 Prozent retour.
Diese Erkenntnisse deckten sich auch mit
den Aussagen von anderen Marktfahrer-Kol-
legen, sagt er.

Corona-Party ist vorbei

Viele Direktvermarktungsbetriebe schauen
wehmiitig auf die Corona-Jahre zuriick, in
denen Rekordumsétze erzielt wurden. Mitt-
lerweile ist hier aber weitgehend Normalitdt
eingekehrt. Die meisten Betriebe sind um-
satzmadssig wieder zuriick auf dem Niveau von
2019. Aus dem Boden gestampfte Abo-Diens-
te wurden wieder eingestellt und viele in der
Euphorie erstellten Online-Shops darben vor
sich hin. Nicht nur in der Innerschweiz, son-
dern auch in andere Regionen stellen die Di-
rektvermarkter in diesem Jahr ein verdndertes
Einkaufsverhalten fest, wie Recherchen des
«Gemdiisebaus» zeigen. Man spiirt die allge-
meine Verunsicherung in der Bevolkerung
beziiglich Zukunft. Viele Leute fragen sich
offenbar, was da noch alles auf uns zukom-
men mag und budgetieren vorsichtiger. Die
Nachfrage entwickelt sich auch deshalb zu-
nehmend in Richtung giinstigere Gemiise wie

Auch in den Hofldden wird preiswusster eingekauft.

Les gens font aussi plus attention aux prix dans les magasins de ferme. ep

Lauch, Karotten oder Zwiebeln. Hofladenbe-
treiber stellen ein grosseres Interesse nach
Zweitklassiger-Ware fest. Zudem sind die
Verkdufe in diesem Jahr wéhrend der Ferien-
zeit offenbar mehr als iiblich eingebrochen,
berichten mehrere Direktvermarkter. Eine
mogliche Erklarung: Die Menschen haben ei-
nen Nachholbedarf und leisten sich nach der
Corona-Zeit teurere und ldngere Reisen. Die-
ses Geld fehlt dann aber in der Haushaltkasse.

Kann sich Biogemuse halten?

Dass die Nachfrage nach Premiumproduk-
ten in Krisenzeiten eher zuriickgeht, ist keine
Uberraschung. Zu diesen zéhlen eigentlich
auch Bioprodukte. Doch die angefragten Bio-
Direktvermarkter berichten bisher nur von
moderaten Riickgdngen bei den Verkdufen.
Moglicherweise profitieren diese hier von
einer etwas wohlhabenderen Stammkund-
schaft, die in der Beamtenstadt Bern zudem
stiarker vertreten sein diirfte als in Luzern.
Anbieter von Abo-Diensten spiiren die ab-
nehmende Kaufkraft schleichend, in dem sie
beispielsweise pro Sack im Durchschnitt ein
bis zwei Franken weniger Umsatz 16sen. Man

lasst beispielsweise einfach das Bio-Brot
weg. Zudem braucht es wieder mehr Marke-
ting-Aufwand, um die Kundschaft bei Laune
zu halten. Trotzdem ist auch unter den Di-
rektvermarktern von Bioprodukten die An-
spannung spiirbar. Sie befiirchten, dass ein
Teil der Kundschaft bei anhaltender Krise auf
konventionelles Gemiise ausweicht oder auf
den Kauf von den im Biobereich mehr ver-
breiteten Spezialitdten verzichtet.

Auch Linus Ammann rechnet mit schwie-
rigen Monaten. Denn da ist ja nicht nur die
schwindende Kaufkraft bei der Kundschaft,
steigende Kosten fiir Produktionsmittel und
Energie kommen noch dazu. Auch bei ihm
hat sich der Gaspreis verdoppelt und er
schaut mit bangen Blicken auf die néchste
Preisanpassung. Doch jammern mochte er
nicht, schliesslich habe man zwei Bomben-
Jahre hinter sich und auch in diesem Jahr sei-
en die Preise eigentlich gut gewesen. Zudem
blieb sein Betrieb von Hagel verschont und
erhielt mehr Regen als in anderen Regionen.
Er hofft jetzt einfach auf ein baldiges Ende
des Krieges in der Ukraine und eine allge-
meine Normalisierung der Lage.
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Plus de billets de 10 francs en caisse

Les exploitations pratiquant la vente directe ressentent la perte de pouvoir d'achat de
la population. La clientele se rabat sur des légumes moins chers. La diminution du chiffre
d’affaires a atteint jusqu’a 30 % ces derniers mois selon la région. bpAviD EPPENBERGER

Le maraicher Linus Ammann exploite deux magasins de ferme ainsi qu’un stand sur le marché de Lucerne.

Gemiisegartner Linus Ammann betreibt zwei Hofladen und einen Stand am Wochenmarkt in Luzern. ep

omme toujours le dimanche matin

t6t, le maraicher Linus Ammann

prépare son magasin de ferme a Ro-
thenburg dans le canton de Lucerne. Celui-
ci se trouve dans une ancienne fromagerie,
au bord d’'une route bien fréquentée. Le
dimanche fait partie des meilleurs jours.
« C’est parfois presque noir de monde
l'aprés-midi », note Linus Ammann. De-
puis les vacances d’été, il constate toute-
fois que les gens font des économies. 1l y
a nettement plus de billets de 10 francs
que de billets de 50 francs dans la cais-
se qu’auparavant. La clientele achete de
plus en plus uniquement des « légumes de
base », comme les salades, les carottes et
les pommes de terre et renonce aux produ-
its complémentaires, tels les sauces de sa-
lade. Linus Amman ressent aussi ce climat
de consommation morose dans son deuxi-
eéme magasin sur l'exploitation maraichere
a Littau et surtout sur le marché a Lucerne.
Les ventes y ont reculé de jusqu’a 30 %. Ce
constat est partagé par ses collegues qui
font aussi les marchés.

Retour a la normale aprés la pandémie

Beaucoup d’exploitations pratiquant la vente
directe se rappellent avec nostalgie les an-
nées de pandémie pendant lesquelles elles
ont enregistré des ventes record. Les cho-
ses sont redevenues normales entre-temps
et la plupart des exploitations ont retrouvé
le niveau des ventes de 2019. Les abonne-
ments créés a toute vitesse ont été stoppés
et beaucoup de boutiques en ligne, lancées
dans l'euphorie, vivotent tant bien que mal.
Comme le montrent les recherches du « Ma-
raicher », ce changement du comportement
d’achat n’est pas seulement constaté en Su-
isse centrale, mais aussi dans d’autres régi-
ons. On ressent l'incertitude générale de la
population concernant l'avenir. Beaucoup
de gens se demandent ce qui va encore nous
tomber dessus et font des budgets prudents.
C’est pourquoi la demande s’oriente de plus
en plus vers des légumes moins chers com-
me le poireau, les carottes ou les oignons.
Les exploitants de magasins de ferme con-
statent un plus grand intérét pour la mar-
chandise de deuxieme classe. De plus, les

ventes se sont apparemment effondrées plus
que d’habitude pendant la période des va-
cances. Cela pourrait s'expliquer par le fait
que les gens ont besoin de rattraper ce qu'’ils
n‘ont pas pu faire pendant la pandémie et
qu'ils s'offrent des voyages plus longs et plus
chers. Mais cet argent manque ensuite dans
la caisse du ménage.

Les légumes bio peuvent-ils se maintenir ?
Il n’est pas étonnant que la demande de pro-
duits haut de gamme recule en temps de crise.
Les 1égumes bio sont de tels produits, mais les
producteurs ne constatent qu'une faible dimi-
nution des quantités écoulées en vente direc-
te. Peut-étre est-ce di au fait que la clientele
habituelle est un peu plus riche, une clientele
d’ailleurs probablement plus nombreuse a
Berne, ville de fonctionnaires, qu'a Lucerne.
De leur coté, les producteurs qui proposent
des abonnements ressentent une baisse ram-
pante du pouvoir d'achat se traduisant par
exemple par une diminution de 1 a 2 francs
du montant par sac. Le pain bio est ainsi par
exemple laissé de coté. Par ailleurs, il faut a
nouveau faire plus de marketing pour moti-
ver la clientele. Malgré tout, on ressent aussi
une certaine tension chez les producteurs bio
pratiquant la vente directe. Ils craignent qu'en
cas de crise persistante, une partie de leur
clientele se rabatte sur les légumes conven-
tionnels ou renonce a acheter les nombreuses
spécialités dans le secteur bio.

Linus Ammann s’attend aussi a des mois
difficiles. Il ne doit pas seulement faire face
a la perte de pouvoir d’achat de sa clientele,
mais aussi a la hausse des cofits des intrants et
de I'énergie. Son prix du gaz a ainsi doublé et
il attend avec crainte la prochaine adaptation
de prix. Néanmoins, il ne veut pas se plaindre
car les deux années précédentes ont été excel-
lentes et les prix ont aussi été bons cette an-
née. En outre, son exploitation a été épargnée
par la gréle et a profité de plus de pluie que
d’autres régions. Il espére maintenant que la
guerre en Ukraine se terminera rapidement et
que la situation se normalisera.
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Angespannter Gemusemarkt
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Gemuse geht in die Billig-Linien

Die Leute miissen den Giirtel enger schnallen. Die Nachfrage nach Gemiise in den Billig-
Linien steigt deshalb an. Die Schweizer Gemiisebetriebe sind bisher relativ gut durchs Jahr
gekommen, aber der Ausblick fiir die néichsten Monate ist stark getriibt. bAviD EPPENBERGER

Die Kundschaft greift mehr zu Aktionen, weil die Haushaltsbudgets sinken.

La clientéle achéte plus d‘articles en action parce que son budget diminue. DAVID EPPENBERGER

ie sieben mageren Jahre schei-
D nen definitiv angebrochen zu sein.

Nach der vermeintlich iiberstande-
nen Pandemie bleibt die Welt wegen dem
Russland-Feldzug in der Ukraine weiterhin
im Krisenmodus. Rohstoffknappheit, Lie-
ferschwierigkeiten und drastisch gestiegene
Energiepreise sorgen weiterhin fiir starke
Turbulenzen. Das fiihrt in der europdischen
Gemiisebranche zu Reaktionen, die man
noch vor drei Jahren kaum fiir méglich gehal-
ten hétte: Holldndische Betriebe verschieben
den Setzzeitpunkt bei Gewédchshausgemiise
um mehrere Wochen in den Friihling, weil
die hohen Gas- und Strompreise die Produk-
tion mit Heizen und das Belichten im Winter
unrentabel machen. In anderen Regionen in
Europa werden ganze Gewichshausabteile
geschlossen und dafiir das noch vorhandene
Gas zu deutlich lukrativeren Preisen weiter-
verkauft. Deutsche Spargelanbauer brachten
ihre Ware in diesem Jahr nicht mehr weg,

weil die hohe Inflation die Haushaltsbudgets
derart verkleinerte, dass die Konsumentin-
nen und Konsumenten einen Bogen um die
teuren einheimischen Spargeln machten, re-
spektive lieber auf giinstigere Ware aus Peru
auswichen. In Grossbritannien verarmt der
Mittelstand, der sich kaum noch Gemiise
leisten kann und wenn, dann lieber zweit-
klassige Ware, deren Nachfrage deutlich zu-
genommen hat. Als «neues» Kaufkriterium
gilt dort zudem, ob sich ein Gemiise fiir den
rohen Verzehr eignet, weil man wegen der
hohen Energiepreise moglichst ohne Koch-
topf auskommen will.

Grosse Trockenheit im Sommer

Aber es ist ja nicht nur Putin allein, der das
Durcheinander anrichtet: Die Trockenheit
in weiten Gebieten Europas fiihrte in diesem
Jahr zu einer zusitzlichen Verknappung des
Frischgemiise-Angebots und zu entspre-
chend hohen Preisen. Der dramatische Per-

sonalmangel in Lindern wie Grossbritannien
befeuern die Abwértstendenzen zusétzlich.
Und die deutschen Gemiisegdrtner miissen
seit diesem Herbst neu einen Mindestlohn
von 12 Euro pro Stunde bezahlen, was viele
Betriebe vor grosse Probleme stellen diirf-
te. Wegen den Unsicherheiten bei den Pro-
duktionskosten sind auch die spanischen
Gemiiseproduzenten eher zuriickhaltend
unterwegs, die Verfiigbarkeit von spanischen
Blattsalaten in diesem Winter wird deshalb
voraussichtlich um 15 Prozent geringer sein
als im Vorjahr. Aussergewohnlich auch hier:
Importgemiise war wegen der eingeschrank-
ten Verfiigbarkeit schon in diesem Jahr kaum
giinstiger in der Beschaffung als Ware aus
der Schweiz. Denn auch im fiir die Schweiz
wichtigen italienischen Markt beispielsweise
wird weniger Gemiise angebaut - aus klima-
tischen Griinden und weil das Personal fehlt.

Billig-Linien wachsen

Auch fiir die Schweizer Gemiisebetrie-
be bleibt das wirtschaftliche Umfeld an-
spruchsvoll. Hohe Krankenkassenpramien
und Energiekosten belasten viele Haushalte
mittlerweile empfindlich. Und gemiss dem
Dachverband Budgetberatung Schweiz spa-
ren diese zuerst bei den Nahrungsmitteln
(siehe Grafik). An der Verkaufsfront zeigt sich
das schon jetzt in der Zunahme der Umsétze
in den Billig-Linien. Bei Migros stiegen die
Umsitze im M-Budget-Kanal um einen tie-
fen einstelligen Bereich. Der Grossverteiler
spiire tatsdchlich erstmals, dass Kundinnen
und Kunden ihr Kaufverhalten dndern und
statt zu Premiumprodukten zu giinstigeren
Artikeln greifen oder mehr Aktionsartikel
einkaufen wiirden, schreibt Sprecher Mar-
tin Schlatter auf Anfrage. Auch Coop stelle
eine erhohte Nachfrage nach Prix-Garantie-
Produkten im Tiefpreissegment fest, teilt
das Unternehmen mit. Kaum spiirbar ist der
Kaufkraftverlust etwas iiberraschend bei Bio-
produkten, im Gegensatz beispielsweise zu
Deutschland, wo der Absatz im Biosegment
deutlich sinkt. Sowohl Migros und Coop
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stellen weiterhin eine stabile Nachfrage in
diesem Bereich fest. «Es scheint eine gewis-
se Pol-Bildung zu geben zwischen Personen,
die den Giirtel enger schnallen miissen und
anderen, welche die Teuerung offensichtlich
weniger einschrénkt», sagt der Migros-Spre-
cher. Auch der Discounter Lidl schaut geméss
einem Artikel im Schweizer Bauer auf stei-
gende Verkaufszahlen bei Biogemiise zurtick.
Im Widerspruch dazu sagt die Geschifts-fiih-
rerin des Detailhandelsverbands Swiss Retail
Federation gegeniiber den CH-Medien al-
lerdings, dass ihre Mitglieder durchaus beo-
bachteten, dass die Beliebtheit von Biopro-
dukten abnehme.

Die Absatzzahlen von Gemiise in der
Schweiz sind einigermassen stabil, weil die
Inflationsrate im Vergleich zu den Nachbar-
landern tiefer liegt. In Deutschland stieg die-
se im September bei den Lebensmitteln auf
19 Prozent, in der Schweiz belief sie sich im
selben Monat auf knapp 3 Prozent. Positiv fiir
die Schweizer Lebensmittelbranche: Der Ein-
kaufstourismus in grenznahen Gebieten ver-
liert deshalb trotz tiefem Eurokurs deutlich
an Attraktivitit.

Hohere Kosten in der Produktion

Schon Anfang Jahr war klar, dass hohere
Preise fiir Diinger, Gas, Treibstoff, Verpa-
ckungsmaterial oder Jungpflanzen zu héhe-
ren Gemiiseproduktionskosten fithren wer-
den. Die Produktion forderte entsprechend
von den Abnehmern hoéhere Preise, was
diese auch gewdhrten, wenn auch nicht im
gewlinschten Ausmass. Das zeigt eine nicht
reprasentative Umfrage bei Produzenten in
verschiedenen Regionen. Vor allem bei Gur-
ken und Tomaten konnten die Zusatzkosten
offenbar glaubhaft aufgezeigt werden. In der
Westschweiz bezahlte der Grosshandel fiir
eine Gurke zwischen 1.10 und teilweise bis
zu 1.40 Franken. Bei den Freilandgemiisen
gab es in den Regionen und je nach Abneh-
mern - wie so oft - grosse Unterschiede. Na-
tlirlich war das auch den idealen dusseren
Bedingungen geschuldet, welche bei vielen
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Ausgaben einer Familie mit zwei Kindern mit einem
Monatseinkommen von 9000 Franken

2001/02

. . . 280.-
Gemdiisen wie beispiels-
weise Frischsalaten,

. 970.-
Zucchetti und nun

Randen oder Karotten
zu tempordr grossen
Erntemengen und ent-
sprechenden Verwer-
fungen auf dem Markt
fithrten. Im Friithherbst
wurden  gewaschene
Karotten fiir 60 Rappen
pro Kilogramm im Ifco
nachgefragt, was un-
ter normalen Umstén-
den nicht rentabel ist.
Zwiebeln wurden eben-
falls zu tiefen Preisen
gehandelt. Auch des-
halb blieb das gesamte
Preisniveau bei Gemii-

se an der Verkaufsfront
verhéltnismassig stabil,
respektive nahm sogar
ab. So schreibt Coop,
dass man in diesem Jahr bei zahlreichen
Prix-Garantie-Gemiisen die Preise habe sen-
ken kénnen.

Vor allem bei der Industrieware berichten
Gemiisegidrtner aber auch von ganz ande-
ren Situationen, in denen sich beharrliches
Nachverhandeln lohnte: Ausserhalb von Ver-
tragen gab es zeitweise bis zu 2.80 Franken
fiir einen Eisbergsalat, fast drei Mal mehr als
sonst iiblich. Ein Produzent konnte den ur-
spriinglich offerierten Preis fiir Industriechi-
nakohl von 65 Rappen auf Fr. 1.55 hochhan-
deln. Die Produktion scheint hier zurzeit am
etwas ldngeren Hebel zu sitzen.

Mit Unsicherheiten ins neue Jahr

Trotz schwierigem wirtschaftlichem Umfeld
zeigen sich die angefragten Betriebsleiter
bis jetzt relativ zufrieden mit dem Jahr, was
auch mit den im Vergleich zum letzten Jahr
deutlich besseren Wetter zu tun hat. Doch
natiirlich schaut die Branche mit bangen
Blicken auf die ndchsten Monate. Auf vie-

2021/22

Kinderbetreuung, Vorsorge, Ferien etc.

Franchise / Zahnarzt / Optiker

220.- — Unvorgesehenes / Anschaffungen
330.- — Restliche Riickstellungen
1120.- — Kleider, Freizeit, Coiffeur

— Korperpflege, Medikamente,
Reinigungsmittel

— Nahrungsmittel

— Elektrizitat / Gas
— Fahrkosten

— Krankenkasse

— Steuern

— Wohnen

210.-

— Rest

Quelle: Dachverband Budgetberatung Schweiz

len Betrieben steigen beispielsweise ab dem
neuen Jahr die Stromkosten markant an -
um bis zu einem Faktor zehn - , weil sie aus
den bisherigen giinstigeren Abnahmever-
tragen rausfallen. Lagerzuschlidge miissen
entsprechend neu ausgehandelt werden.
Auch in der Schweiz verschieben Gewéchs-
hausbetriebe mit Gasheizungen die ersten
Pflanzungen im Winter bereits um ein paar
Wochen, um Kosten zu sparen. Unsicherhei-
ten bestehen mit Lieferengpédssen von Pro-
duktionsmitteln wie Diinger, Saatgut oder
auch Jungpflanzen. Die Rekrutierung von
Personal wird immer schwieriger und ist mit
weiteren Zusatzkosten verbunden. Die stren-
geren Anbauvorschriften mit einer Redukti-
on der Pflanzenschutz-Optionen oder dem
verlangten Ausstieg von fossilen Energien in
Gewdchshdusern machen das Ganze nicht
einfacher. Und was passiert, wenn die Som-
mer noch heisser und trockener werden?
Nach mehr Gemiise im Billig-Kanal sieht das
eigentlich alles nicht aus.
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Tensions sur le marché des légumes
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Legumes dans les lignes bon marche

Les gens doivent se serrer la ceinture. Par conséquence, la demande de légumes dans les
lignes bon marché augmente. L'année a été relativement bonne pour les exploitations ma-
raicheéres jusqu’a maintenant, mais ces prochains mois s‘annoncent difficiles. bAviD EPPENBERGER

es années de vaches maigres semblent

bel et bien avoir commencé. La pandé-

mie est apparemment surmontée. Ce-
pendant, suite aI'invasion de 'Ukraine par la
Russie, le monde reste en mode de crise. La
rareté des matiéres premieres, les problemes
de livraison et la forte hausse des prix de
I'énergie continuent de provoquer de gros re-
mous. Cela suscite des réactions au sein de la
branche maraichere en Europe qui auraient
paru impossibles il y a encore trois ans. Cer-
taines exploitations hollandaises repoussent
ainsila date des semis sous serre de plusieurs
semaines, parce que le prix élevé du gaz et de
'électricité rend la production en hiver peu
rentable avec le chauffage et I'éclairage. Des
compartiments entiers de serre sont fermés
dans d’autres régions et le gaz encore dispo-
nible est vendu a un prix nettement plus lu-
cratif. Les producteurs allemands d’asperges
n‘ont pas réussi a vendre leur marchandise
cette année, parce que la forte inflation a tel-

lement réduit les budgets des ménages que
les consommatrices et consommateurs ont
fait 'impasse sur les asperges indigénes et
se sont rabattus sur la marchandise moins
chére du Pérou. En Grande-Bretagne,
la classe moyenne s’appauvri et ne peut
presque plus s’acheter des légumes, ou alors
tout au plus de la marchandise de deuxieme
classe pour laquelle la demande a d’ailleurs
fortement augmenté. De plus, la possibilité
de consommer le légume sans étre obligé de
le cuire y représente un « nouvel » argument
d’achat. Les gens souhaitent autant que pos-
sible éviter de cuisiner a cause des prix élevés
de I'énergie.

Grande sécheresse en été

Mais cette pagaille n’est pas seulement due a
Vladimir Putin : la sécheresse dans de nom-
breuses régions d’Europe a provoqué une
baisse supplémentaire de l'offre en légumes
frais et, par conséquent, une hausse des

prix. Le dramatique manque de personnel
dans des pays comme la Grande-Bretagne
accentue encore les tendances a la baisse.
Et depuis cet automne, les maraichers alle-
mands doivent verser un salaire minimum
horaire de 12 euros, ce qui risque de poser de
gros problémes a beaucoup d’exploitations.
Vu les incertitudes concernant les prix de
production, les maraichers espagnols sont
aussi plutot prudents et la disponibilité des
salades a feuilles espagnoles devrait baisser
d’environ 15 % comparativement a 'année
précédente. Fait exceptionnel : en raison de
la disponibilité restreinte, les légumes im-
portés n’étaient guere moins chers a l'achat
que la marchandise indigene cette année. La
production de légumes a par exemple éga-
lement baissé en Italie, pays de production
important pour la Suisse, pour des raisons
climatiques et par manque de personnel.

Les lignes bon marché croissent

Lenvironnement économique est également
exigeant pour les exploitations maraichéres
suisses. Les primes élevées des caisses-ma-
ladie et les colits de I'énergie pésent forte-
ment sur les budgets des ménages. Selon
I'’Association faitiere Budget-conseil Suisse,
ces derniers économisent en premier lieu
sur les denrées alimentaires (cf. graphique).
Cela se reflete déja au front de vente avec
l'augmentation des ventes des lignes bon
marché. Chez Migros, les ventes dans le ca-
nal M-Budget affichent ainsi une faible pro-
gression a un chiffre. Le porte-parole, Martin
Schlatter, indique que le grand distributeur
constate pour la premiere fois que ses cli-
entes et clients changent leurs habitudes
de consommation et achetent des articles
moins chers au lieu des produits haut de
gamme ou se rabattent de maniére accrue
sur les actions. Coop dit aussi enregistrer
une augmentation de la demande de produ-

Les ventes de légumes augmentent dans les lignes
bon marché.

Die Gemiiseverkaufe steigen in den Billiglinien. ep
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its Prix Garantie. La perte de pouvoir d’achat
ne se répercute étonnamment presque pas
sur les produits biologiques, au contraire par
exemple de 'Allemagne ou les ventes dans
le secteur bio diminuent fortement. Migros
et Coop enregistrent une demande stable
dans ce domaine. « Deux poles semblent se
dégager entre les gens obligés de se serrer la
ceinture et ceux que le renchérissement sem-
ble moins toucher », indique le porte-parole
de Migros. Selon un article du Schweizer
Bauer, le discounter Lidl constate méme une
augmentation des ventes de produits bio.
En revanche, la directrice de l'association
des commerces de détail Swiss Retail a in-
diqué aux médias suisses que ses membres
observaient une baisse de la demande de
produits bio. Si les ventes de légumes res-
tent assez stables en Suisse, c’est aussi parce
que l'inflation y est nettement moins élevée
que dans les pays voisins. En Allemagne,
I'inflation des prix des denrées alimentaires
a ainsi atteint 19 % alors qu'elle s’élevait a
pres de 3 % pendant le méme mois en Suisse.
Leffet positif pour le secteur agroalimentaire
suisse est que le tourisme d’achat dans les
pays voisins devient fortement moins attra-
yant malgré le faible taux de change de l'euro.

Couts de production plus élevés

Des le début de I'année, il était clair que les
prix élevés des engrais, du gaz, des carbu-
rants, du matériel d’emballage ou encore
des plants feraient augmenter les cotits de
production des légumes. La production a par
conséquent demandé des prix plus élevés a
ses acheteurs. Ce que ces derniers ont accep-
té, mais pas dans 'ampleur souhaitée. C’est
ce qui ressort d'un sondage non représen-
tatif aupres de producteurs dans différentes
régions. Notamment pour les concombres et
les tomates, les colits supplémentaires ont
apparemment pu étre justifiés de maniere
crédible et le commerce de gros a payé 1.10
et en partie jusqu’a 1.40 franc pour un con-
combre en Suisse occidentale. Concernant
les légumes de plein champ, on note com-
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Dépenses d'une famille avec deux enfants
disposant d'un revenu mensuel de 9000 francs

2001/02

280.-

970.-

me souvent de grandes
différences selon les
régions et les acheteurs.
Cela est évidemment
aussi dli aux conditions
météo idéales qui ont
provoqué temporaire-
ment de grandes récol-
tes et des problemes sur
le marché pour de nom-
breux légumes, comme
par exemple les salades
fraiches, les courgettes
et maintenant les bet-
teraves rouges et les
carottes. Au début de
l'automne, les carottes
lavées ont été vendues
pour 60 centimes par
kilo en Ifco, ce qui n’est
pas rentable en temps normal. Les oignons
aussi ont été vendus a des prix bas. Cela ex-
plique aussi pourquoi le niveau global des
prix des légumes est resté relativement stable
au front de vente, voire a méme baissé. Coop
indique que les prix de nombreux légumes
de la ligne Prix Garantie ont bu étre réduits
cette année.

Mais les maraichers rapportent, no-
tamment pour la marchandise destinée a
I'industrie, des situations complétement dif-
férentes dans lesquelles une renégocier per-
sévérante s'est avérée payante : hors contrat,
2.80 francs ont par moments été payés pour
une laitue iceberg, soit pres de trois fois plus
que d’habitude. Un producteur a pu négocier
a la hausse le prix initialement proposé pour
du chou chinois destiné a I'industrie de 65
centimes a 1.55 franc. La production semble
actuellement tenir le couteau par le manche
dans ce secteur.

Incertitudes pour 'année prochaine

Malgré un environnement économique dif-
ficile, les chefs d’exploitations contactés se
montrent assez satisfaits de 'année jusqu’a
présent, ce qui s'explique aussi par les con-

2021/22

— Garde des enfants, prévoyance,
vacances, etc.

— Franchise, dentiste, opticien

220.- — Imprévus, acquisitions
330.- — Provisions restantes
1120.- — Vétements, loisirs, coiffeur

Soins corporels, médicaments, produits
de nettoyage

Denrées alimentaires

Electricité, gaz
Frais de déplacement

Caisse-maladie

Impots
Logement
TR — Reste

Source: Association faitiere Budget-conseil Suisse

ditions météo nettement meilleures que
l'année précédente. Néanmoins, les pro-
chains mois font du souci a la branche. Les
frais d’électricité de plusieurs exploitations
augmenteront par exemple massivement
deés l'année prochaine (jusqua un facteur
dix), parce que leurs contrats d’achat meil-
leur marché arrive a terme. Les suppléments
de stockage doivent par conséquent étre re-
négociés. En Suisse aussi, des exploitations
serristes disposant d'un chauffage au gaz re-
poussent les premieres plantations de quel-
ques semaines en hiver pour économiser
des cotits. Il y a également des incertitudes
concernant la disponibilité des intrants com-
me les engrais, les semences et les plants.
Quant au recrutement de personnel, il devi-
ent de plus en plus difficile et il engendre des
colits supplémentaires. Les dispositions plus
strictes avec la réduction des produits phyto-
sanitaires disponibles et 'abandon exigé des
énergies fossiles pour chauffer les serres ne
simplifient pas les choses. Et que se passera-
t-il si les étés deviennent encore plus chauds
et plus secs ? Tout cela ne devrait guere faire
augmenter la quantité de légumes dans les
lignes bon marché.
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GemuUsehandel in der Schweiz
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SwissGAP als Standard weiterentwickeln

Swisscofel-Geschdiftsfiihrer Christian Sohm rechnet mit stark steigenden Preisen fiir Import-
gemiise. Im Interview erkldrt er, weshalb es eine Weiterentwicklung des SwissGAP-Standards
braucht und wie er das Thema Foodwaste in der Branche angehen will. pavip ePPENBERGER

Christian Sohm koordiniert mit Swisscofel die Zusammenarbeit zwischen dem Handel und der Produktion. ep

An der wochentlichen Importregelungs-
Sitzung mit der Produktion und dem
Handel entscheidet Swisscofel jeweils
mit, ob und welche Kontingente fir Im-
portgemiise gewahrt werden. Wie ist ak-
tuell das Klima an diesen Sitzungen?

Christian Sohm: Die Diskussionen sind har-
ziger geworden und dauern gefiihlt immer
langer, das gegenseitige Vertrauen zwischen
der Produktion und dem Handel war sicher
schon besser. Ein Grund fiir Unstimmigkei-
ten liegt in den gegebenen Rahmenbedin-
gungen der Importregelung, bei der viele
unterschiedliche Artikel iiber eine Zollkon-
tingentnummer
miissen. Beispielsweise wenn Schweizer
Kopfsalate fiir Convenience fehlen, es aber
genug Kopfsalate fiir den Frischmarkt hat,

bewirtschaftet werden

ist es sehr schwierig fiir unsere Mitglieder,
trotzdem ein Kontingent zu erhalten. Und
offenbar ist es vorgekommen, dass Handler
im fiir Convenience bestimmten Kontingent
normalen Kopfsalat importierten. Verlorenes
Vertrauen wieder aufzubauen ist bekanntlich
schwierig, aber wir arbeiten innerhalb der
Branche daran.

Sie sind seit 20 Jahren in der Branche ta-
tig und kennen auch den auslandischen
Markt. Wie sieht es dort aktuell aus?

Es herrscht eine ziemlich grosse Verunsiche-
rung. Ich nahm kiirzlich an einer interna-
tionalen Konferenz teil, die aufzeigte, dass
mit einigen Verwerfungen zu rechnen ist.
Ausserhalb der Schweiz kdmpfen die Lan-
der bekanntlich mit noch hoherer Inflation

Christian Sohm ist seit dem 1. Juni
2021 Geschaftsfuhrer von Swisscofel,
dem Verband des Schweizerischen
Frichte-, GemuUse- und Kartoffelhan-
dels. Die rund 140 Mitglieder sind im
Bereich Gross- und Detailhandel, Im-
port und Verarbeitung tatig. Swissco-
fel setzt sich bei Behérden und Politik
fur gute Rahmenbedingungen der
gesamten Lieferkette ein. Zusammen
mit dem Partnerverband Schweizer
Gemuseproduzenten (VSGP) fuhrt er
wochentlich die Importregelung fur
Gemuse durch, wo uber Importkon-
tingente entschieden wird. Die Ge-
schaftsstelle unterstutzt die Mitglie-
der in ihren Belangen, vertritt sie in
Kommissionen und Arbeitsgruppen,
gegenuber den Behdérden und der
Offentlichkeit und stellt den Mitglie-
dern zudem eine umfassende Palette
von Dienstleistungen zur Verfugung.

E www.swisscofel.ch

und hoheren Kosten. In Holland beispiels-
weise wird deshalb dem Vernehmen nach
bereits grossflachig spéter gesetzt. Italien
und Spanien miissten deshalb ldnger bzw.
mehr liefern kénnen, ob das realistisch ist,
werden wir sehen. Grundsitzlich rechne ich
mit stark steigenden Preisen bei Importware
im néchsten Friihling. Es gibt in Europa aber
auch Szenarien, in denen die verarbeitende
Industrie wegen zu hohen Gaspreisen aus-
fallt und diese Gemdiise-Mengen dann auf
den Frischmarkt driicken und somit auf die
Preise wirken. So wirklich weiss zurzeit nie-
mand, was auf uns zukommen wird.

Das verfugbare Haushalteinkommen
sinkt auch in der Schweiz, gespart wird
bei den Lebensmitteln. Schweizer Ge-
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mise werden tendenziell teurer, weil die
hoéheren Produktionskosten abgegolten
werden. Kann Gemiise auch zu teuer
werden?

Ich glaube nicht, dass Schweizer Gemdiise so
teuer wird, dass es sich Konsumentinnen und
Konsumenten nicht mehr leisten konnen res-
pektive wollen. Ich bin mir auch nicht sicher,
wie preissensibel die Mehrheit der Konsu-
mierenden {iberhaupt reagiert, bzw. wie be-
wusst sie auf Labels und Produktionsarten
achten. Sehr preissensible Personen werden
aber sicher noch mehr auf die Preiseinstiegs-
oder Basic-Linien ausweichen, das spiirt
man heute schon. Unter anderem von Con-
venience-Produzenten hore ich zudem, dass
sie bei Bioprodukten bereits einen Einbruch
spiiren. Ob sich dieser Trend akzentuieren
wird, werden wir relativ rasch merken.

In diesem Friihling wurden Karotten trotz
fast leerer Lager fir einen Franken das
Kilo angeboten. Braucht es solche Ak-
tionen?

Dieses exemplarische Beispiel ist sicher un-
gliicklich gelaufen. Doch diese Aktivititen
sind hdufig von langer Hand geplant, mit
Inseraten, Plakaten oder Online-Aktivitdten.
Hiétte man die Situation bereits bei der Pla-
nung vorausgesehen, wire die Aktion wohl
nicht durchgefiihrt worden. In der Mehrzahl
der Aktionen wird heute viel spontaner ge-
handelt. Grundsatzlich helfen Aktionen der
Produktion, Mirkte bei hohen Angeboten zu
leeren und damit zu entlasten. Die Gemiise-
produzenten sind aber oft zu fest auf diese
Marktrdumung fixiert und vergessen dabei,
dass Aktionen fiir den Handel ein wertvolles
Marketing-Instrument sind, um die Leute
anzulocken und den Absatz anzukurbeln.

Swisscofel arbeitet an der Weiterent-
wicklung von SwissGAP mit. Wie ist der
aktuelle Stand?

SwissGAP ist eine auf die Schweiz angepasste
Version von GlobalGAP. Zum einen miissen
wir den Standard weiterentwickeln, weil er

sonst vom OLN iiberholt wird, der immer
strengere gesetzliche Anforderungen ver-
langt. Zum anderen tendieren Abnehmer
zur Definierung von eigenen Standards und
Anforderungen, beispielsweise bei der ma-
ximal erlaubten Anzahl von Pflanzenschutz-
mittel-Riickstdnden. Das wird dann fiir die
Produktion und den Handel sehr schwierig,
weshalb SwissGAP hier kiinftig ein Standard
bieten soll, der alle zufriedenstellt. Man hat
SwissGAP wohl zu lange iiber alle Bereiche
gleichmaissig weiterentwickeln wollen. Bei-
spielsweise werden soziale Standards wie Ar-
beitsbedingungen nun wichtiger, was aber zu
Differenzen zwischen den einzelnen Berei-
chen fiihrt, weil die Kartoffelproduktion ganz
anders aufgestellt ist wie die Gemiiseproduk-
tion. Diesen unterschiedlichen Anspriichen
soll beispielsweise mit einem modularen
Ansatz Rechnung getragen werden kdnnen.
Dabei ist es wichtig, dass SwissGAP nie ein
Label sein will, sondern ein guter Standard,
auch als Basis fiir mitmachende Label. Wir
fithren in der Branche Befragungen durch,
welche Erwartungen sie an einen modularen
SwissGAP-Standard hat.

Zurzeit befinden sich angepasste Qua-
litatsanforderungen an Gemiise in der
Vernehmlassung bei euren Mitgliedern.
Weshalb waren die Anpassungen nétig?

Ein wichtiger Grund sind zunehmend fehlende
Pflanzenschutzmittel, was ein Einfluss auf die
Qualitdt und Erntemenge hat. Die Kaliber sol-
len deshalb bei vielen Produkten gegen unten
und oben gedffnet werden, was im Handel ei-
gentlich unbestritten ist. Dann gibt es einzelne
Anpassungen, bei Bundzwiebeln beispielswei-
se geht es um mehr Toleranz bei Lufteinschliis-
sen wegen Trips. Diskussionen finden zudem
beim «ewigen Thema» Lause im Salat oder bei
gelben Rdndern in Convenience-Salaten statt.

Damit schldgt man zwei Fliegen auf einen
Schlag: Einerseits kann mehr Ware ver-
kauft werden, andererseits entsteht we-
niger Foodwaste.
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Die Qualitdts-Anforderungen haben mei-
nes Erachtens wenig mit der Foodwaste-
Problematik zu tun. Bei den aufgezdhlten
optischen Problemen gibt es zwar Potenzial.
Fakt ist aber auch, dass die Detailhdndler
feststellen, dass Salate mit Liusen liegen
gelassen werden. Es geht vor allem aber
auch darum, dass die systembedingte Uber-
schussproblematik in der ganze Wertschop-
fungskette angegangen wird. Wir, aber auch
der VSGP haben eine entsprechende Ver-
einbarung mit dem Bundesamt fiir Umwelt
unterschrieben. Hier geht es darum, Food-
waste messbar zu machen und vor allem
aber auch darum, griffige Massnahmen zu
definieren, welche den Foodwaste reduzie-
ren, in dem wir beispielsweise Uberschiisse
verwerten und verkaufen kénnen.

Die Obstbranche konnte in diesem Jahr
mit dem Handel den Standard «Nachhal-
tigkeit Fruchte» etablieren. Dabei missen
die Kernobstproduzenten in einem Punk-
tesystem bestimmte Kriterien erfullen,
woflr sie eine Abgeltung erhalten. Ware
das auch was fur die Gemiisebranche?
Der Standard kam letztlich auf Basis von An-
forderungen eines Detailhdndlers zu Stande,
der eigene Nachhaltigkeits-Anforderungen
beim Obst eingefiihrt hat. Innert Rekordzeit
ist es der Branche gelungen, mit «Nachhaltig-
keit Friichte» eine Losung mit dem grossten
Teil des Handels zu finden und die zusitzli-
chen Anstrengungen der Produktion abzu-
gelten. Das ist vorerst einmal gut so und eine
sehr gute Leistung. Viele der Massnahmen
diirften aber mit dem Verordnungspaket zur
Pa. lv schon bald Pflicht werden, dadurch
wird sich der Standard auch laufend weiter
entwickeln miissen. Optimalerweise wird
sich SwissGAP so weiterentwickeln, dass der
nachhaltige Standard der Obstbranche darin
aufgehen kann und wir wieder einen einheit-
lichen Standard fiir eine zukunftsorientierte
und nachhaltige Friichte, Gemiise-und Kar-
toffelproduktion haben.
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Developper SwissGAP

Le directeur de Swisscofel, Christian Sohm, s‘attend a une forte hausse du prix des légumes
importés. Dans l'interview, il explique pourquoi le standard SwissGAP doit étre développé
et comment il entend s'occuper du gaspillage alimentaire dans la branche. bavip EPPENBERGER

Christian Sohm coordonne avec Swisscofel la collaboration entre le commerce et la production. ep

Lors des séances hebdomadaires de ré-
glementation de limportation entre la
production et le commerce, Swisscofel
participe a la décision d’'octroyer ou non
des contingents d'importation. Quelle est
actuellement l'ambiance a ces séances ?

Christian Sohm : Les discussions sont deve-
nues plus rudes et durent de plus en plus
longtemps me semble-t-il. La confiance réci-
proque entre la production et le commerce a
certainement déja été meilleure. Une des rai-
sons de ces désaccords est le fait que beaucoup
d‘articles différents doivent étre gérés par un
seul numéro de contingent tarifaire. S'il man-
que par exemple des laitues pommées suisses
pour la 4e gamme mais qu’il y en a suffisam-

ment pour le marché du frais, nos membres
ont beaucoup de peine a obtenir un contin-
gent. Et apparemment, certains commergants
ont déja importé des laitues pommées norma-
les dans le contingent destiné a la 4e gamme.
Comme on le sait, il est difficile de regagner la
confiance une fois qu’elle a été perdue, mais
nous y ceuvrons au sein de la branche.

Cela fait 20 ans que vous étes actif dans
la branche et vous connaissez aussi les
marchés étrangers. Quelle est aujourd’hui
la situation sur ces marchés ?

Linsécurité y est assez grande. J’ai participé
récemment a une conférence internationale
qui a montré qu'il fallait s'attendre a des bou-

Christian Sohm a repris la direction
de Swisscofel, l'Association suisse

du commerce de fruits, de légumes
et de pommes de terre, le ler juin
2021. Les pres de 140 membres sont
actifs dans le commerce de gros et
dans le commerce de détail, dans
limportation et dans la transforma-
tion. Swisscofel s'engage auprés des
autorités et de la politique en faveur
de bonnes conditions cadres pour
toute la chaine de livraison. Ensemble
avec 'Union maraichére suisse (UMS),
Swisscofel effectue chaque semaine
la réglementation de limportation
pour les légumes, dans le cadre de
laquelle les contingents d'importation
sont octroyés. Le secrétariat sou-
tient les membres dans la défense

de leurs intéréts, les représente dans
des commissions et des groupes de
travail, vis-a-vis des autorités et du
public, et met en outre une vaste pa-
lette de prestations a leur disposition.

E www.swisscofel.ch

leversements. Les autres pays font face a une
inflation et a des cofits plus élevés que nous.
On entend par exemple qu'en Hollande
beaucoup de producteurs sement plus tard.
Lltalie et I'Espagne devraient donc livrer
plus longtemps et plus. Nous verrons si c’est
réaliste. De maniére générale, je m’attends a
une forte hausse du prix de la marchandise
importée le printemps prochain. Certains
scénarios en Europe tablent néanmoins sur
un arrét de l'activité de l'industrie de trans-
formation a cause du prix élevé du gaz. Ces
quantités de légumes se retrouveraient alors
sur le marché du frais et feraient pression sur
les prix. En fait, personne ne sait véritable-
ment ce qui nous attend.
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Le revenu disponible des ménages baisse
aussi en Suisse et les gens économisent
sur les denrées alimentaires. Les légumes
suisses deviennent tendanciellement
plus chers pour amortir la hausse des
colts de production. Les légumes pour-
raient-ils aussi devenir trop chers ?

Je ne crois pas que les légumes suisses de-
viendront si chers que les consommatri-
ces et consommateurs ne pourront ou ne
souhaiteront plus les acheter. Je ne sais pas
non plus dans quelle mesure la majorité des
consommatrices et consommateurs est véri-
tablement sensible au prix et fait attention
aux labels et aux modes de production. Les
personnes tres sensibles au prix se rabat-
tront évidemment encore plus sur les lignes
basiques, on le ressent déja aujourd’hui. Cer-
tains producteurs fournissant la 4e gamme
me disent aussi qu'’ils ressentent déja un re-
cul pour les produits bio. Nous remarquerons
rapidement si cette tendance s’'accentue.

Des carottes ont été proposées pour un
franc le kilo ce printemps alors que les
stocks étaient pratiquement vides. De
telles actions sont-elles nécessaires ?

Cet exemple montre une situation peu heu-
reuse, mais ces actions sont souvent plani-
fiées a long terme avec des annonces, des
affiches ou des activités en ligne. Si on avait
su quelle serait la situation lors de la plani-
fication, l'action n’aurait probablement pas
été réalisée. Dans la majorité des cas, les
actions se font de maniere beaucoup plus
spontanée aujourd’hui. En principe, les ac-
tions aident la production a désengorger le
marché en cas d'offre élevée. Les maraichers
sont néanmoins souvent trop fixés sur cet
objectif et oublient que les actions sont aussi
un instrument précieux de marketing pour le
commerce, afin d’attirer la clientele et de re-
lancer les ventes.

Swisscofel participe au développement
de SwissGAP. Quelle est la situation ac-
tuelle ?

SwissGAP est une version suisse de Global-
GAP. D’une part, nous devons développer le
standard afin qu’il ne se fasse pas dépasser
par les PER dont les dispositions deviennent
de plus en plus strictes ; d’autre part, les
acheteurs ont tendance a définir de propres
standards et exigences, par exemple pour la
limite maximale de résidus de produits phy-
tosanitaires. Cela complique fortement les
choses pour la production et pour le com-
merce. SwissGAP doit donc devenir a 'avenir
un standard satisfaisant pour tout le monde.
Je pense qu'on a essayé pendant trop long-
temps de développer SwissGAP de maniere
uniforme dans tous les domaines. Par exem-
ple, les normes sociales telles les conditions
de travail sont désormais plus importantes,
mais cela entraine des divergences entre les
différents domaines, car la situation de la
production de pommes de terre n’est pas la
méme que celle de la production de légumes.
Lidée est de répondre a ces différentes exi-
gences avec une approche modulaire. Ce
faisant, il est important que SwissGAP ne
devienne jamais un label, mais reste un bon
standard, aussi pour servir de base aux labels
affiliés. Nous réalisons des sondages dans la
branche pour connaitre ses attentes envers
un standard modulaire SwissGAP.

Des exigences de qualité adaptées pour
les légumes sont actuellement en con-
sultation auprés de vos membres. Pour-
quoi ces adaptations étaient-elles néces-
saires ?

Une des raisons est le manque accru de pro-
duits phytosanitaires et les répercussions sur
la qualité et les quantités récoltées. Les cali-
bres de nombreux produits doivent étre ou-
verts vers le bas et vers le haut. Cela n’est pas
contesté au sein du commerce. Iy a aussi des
adaptations individuelles, par exemple plus
de tolérance pour les inclusions d’air causées
par les thrips sur les oignons botte. Des dis-
cussions sont aussi en cours concernant le
sujet récurrent des pucerons sur la salade ou
les bords jaunes des salades de la 4° gamme.
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Cela permet de faire d'une pierre deux
coups : vendre plus de marchandise tout
en réduisant le gaspillage alimentaire.

A mon avis, les exigences de qualité ont peu
a voir avec le gaspillage alimentaire. Il exis-
te certes un certain potentiel pour les pro-
blemes optiques mentionnés, mais les dé-
taillants constatent que les salades avec des
pucerons ne sont pas achetées. Le probleme
des excédents systémiques doit étre traité
au sein de toute la filiere. Nous, mais aussi
I'UMS, avons signé un accord avec !'Office
fédéral de 'environnement. Il s’agit de ren-
dre le gaspillage alimentaire mesurable et
surtout aussi de définir des mesures efficaces
pour le réduire, par exemple en valorisant et
en vendant les excédents.

Le secteur des fruits a mis en place le
standard « Durabilité des fruits » avec le
commerce cette année. Les producteurs
de fruits a pépins doivent remplir certains
critéres dans la cadre d'un systéme de
points et sont indemnisé pour cela. Un
tel standard est-il envisageable pour le
secteur maraicher ?

Le standard a été développé sur la base des
exigences de durabilité d'un détaillant pour
les fruits. Avec le standard « Durabilité des
fruits », la branche a réussi en un temps re-
cord a trouver une solution avec la majorité
du commerce et a indemniser les efforts
supplémentaires de la production. C’est une
belle réussite. Mais beaucoup des mesures
risquent de devenir obligatoires avec le train
d'ordonnances lié a linitiative parlemen-
taire, ce qui obligera le standard a évoluer
en permanence. Dans 'idéal, SwissGAP sera
développer de sorte a ce que le standard de
durabilité du secteur fruitier puisse y étre in-
tégré et que nous disposions a nouveau d'un
standard uniforme pour une production de
fruits, de légumes et de pommes de terre du-
rable et tournée vers l'avenir.
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8. Unternehmertagung Gemuse vom 22. und 23. September

Gemuseproduktion auf wenig Platz

In Niederhasli produziert die Firma YASAI Basilikum und Minze auf mehreren Etagen
in geschiitzter Atmosphdre. Ein anderes Ziircher Leuchtturmprojekt bildet die neue
Bewdisserungsleitung, die von der Limmat ins Furttal fiihrt. DANIEL BACHMANN, Fachstelle Gemdise Strickhof

ie diesjdhrige Unternehmertagung

Gemiise stand unter dem Titel

«Nachhaltige Nutzung von Wasser
und Boden im Gemiisebau» und fand im
Kanton Ziirich statt. Eine rekordhohe An-
zahl Teilnehmende folgte der Einladung
der Schweizerischen Zentralstelle fiir Ge-
miisebau (SZG) und der Fachstelle Gemii-
se Zirich, die die Tagung organisierten.
Im einfithrenden Referat von Daniel Bach-
mann von der Fachstelle Gemiise Strickhof
zeigte sich, dass der Titel nicht von unge-
fahr gewdhlt war: Der Kanton Ziirich ist der
bedeutendste Gemdiisebaukanton bei der
Kulturflache, gleichzeitig ist aber auch die
Siedlungsentwicklung im Kanton sehr hoch.
Nutzungskonflikte sind da vorprogrammiert.
Konnte vor 100 Jahren die Stadt Ziirich noch

-
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teilweise aus dem Gebiet «Heuried» mit fri-
schem Gemiise versorgt werden, liegen diese
ehemaligen Gemiisefelder heute mitten auf
dem iiberbauten Stadtgebiet.

Pionieranlage im vertical farming

in der Ziircher Agglomeration

Eine Mobglichkeit, wie mit schwindenden
Produktionsflichen umgegangen werden
kann, konnten die Tagungsteilnehmenden
beim ETH Spin-off YASAI in Niederhasli se-
hen. In einer ehemaligen Industriehalle steht
dort die schweizweit erste vertical farming
Pilotanlage. Seit Januar 2022 werden in der
rund 600 m? grossen Anlage Basilikum und
Minze produziert, weitere Kulturen wie etwa
Blattgemiise sind angedacht. Die Betreiber
sind sich bewusst, dass man damit nicht zu
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Produktionstische des ETH Spinn-off Yasai, auf denen Basilikum wachst.

Tables de production du spin-off Yasai de 'EPFZ sur lesquelles pousse du basilic. YAsAl

den grossen Fischen im Schweizer Kréduter-
markt gehort, wie Philipp Bosshard, Mitbe-
griinder des Unternehmens, in seinen Aus-
fiihrungen betonte. Doch immerhin werden
mittlerweile 120 Coop-Filialen zwischen Zii-
rich und Basel mit den Produkten von YASAI
beliefert. Den Fokus setzen die Pilotanlagen-
Betreiber nebst der Produktion auch auf die
Weiterentwicklung der Technologie.

Erfahrungen sammeln, auch fir

die herkémmliche Landwirtschaft

Auch in der herkdmmlichen Landwirtschaft
wird vertical farming langsam zum Thema.
So gewdhrte die Fenaco YASAI ein Darlehen
von CHF 500000.-. Es handelt sich dabei
aber nicht um eine direkte finanzielle Be-
teiligung an der Firma, wie Daniel Schwab,
Category Manager Gemiise bei Fenaco Lan-
desprodukte explizit betonte. «Wir wollen
das Geld natiirlich méglichst schnell zu-
riick. Deshalb haben wir auch das Vorhaben
mit den Krdautern unterstiitzt, weil hier eine
schnelle Riickzahlung moglich ist». Gleich-
zeitig wolle man aber auch schauen, welche
Kulturen sonst noch funktionieren, um eine
qualifizierte Entscheidungsgrundlage fiir
weitere Anlagen in der Schweiz zu erhalten.
Dabei war es nie das Ziel, dass Fenaco sel-
ber in die Produktion einsteigt. Momentan
koénne Fenaco noch nicht sagen, ob so eine
Anlage langfristig rentabel ist. Klar ist jedoch:
Agronomisches und gértnerisches Fachwis-
sen ist auch bei so einer hochtechnisierten
Anlage unabdingbar.

Wasserbezug fiir die Zukunft sichern

Der Morgen des zweiten Tages stand ganz
im Zeichen des Bewisserungsprojekts im
Furttal, das 2022 in Betrieb ging. Fritz Mei-
er, Vorstandsmitglied der Bewisserungs-
genossenschaft Furttal (BGF), ging in sei-
nen Ausfithrungen detailliert auf die lange
Geschichte des Projekts ein. «Das effektive
Bauen der Anlagen war dann schlussendlich
der einfachste Schritt des ganzen Projekts»,
merkte Meier treffend an. Ausloser fiir das
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Fritz Meier stellt die Pumpstation fiir die Bewasserungsleitung aus der Limmat vor.

Fritz Meier présente la station de pompage de la conduite d’irrigation de la Limmat. DANIEL BACHMANN

Projekt waren unter anderem auslaufende
Wasserbezugskonzessionen. Daher fanden
bereits 2013 erste Gespriache mit den kanto-
nalen Behorden statt, um eine Kofinanzie-
rung des Projekts durch die 6ffentliche Hand
auszuloten. Die Sicht des Kantons Ziirich bei
diesen Bewisserungsprojekten brachte Su-
sanne Preiswerk ein, Mitarbeiterin Team Me-
liorationen im Amt fiir Landschaft und Natur
(ALN). Ein Grundsatz bei der Mitfinanzie-
rung durch den Kanton ist der gemeinschaft-
liche Charakter der Projekte. Konkret bedeu-
tete das im Furttal, dass 17 Betriebe sich in
der Genossenschaft zusammenfinden muss-
ten. Ein grosses Problem in der Projektierung
war das Auffinden eines von allen Genossen-
schaftern akzeptierten Verteilschliissels der
Investition und Bezugskosten des Wassers.
Ein wichtiger Schritt dabei war das Weg-
gehen vom Flichenbezug hin zu den Wasser-
beziigern im Verteilschliissel. Dimensioniert
wurde die Anlage nach den angegebenen

geschitzten Beziigen der Betriebe. Im Last-
fall sollten im Tal gleichzeitig acht Bewésse-
rungsanlagen ohne Druckverlust betrieben
werden konnen. Dieser Lastfall wurde diesen
Sommer nun bereits erfolgreich getestet. Die
Wasserversorgung im Furttal ist also fiir die
Zukunft gesichert. Im Kanton befinden sich
noch weitere drei Projekte in unterschiedli-
chen Umsetzungsphasen, alle mit dem Ziel
die Gemiisefldchen im Kanton langfristig be-
wisserbar zu halten.

Nebst diesen zwei Highlights wurden
wéhrend der Unternehmertagung noch die
Betriebe Leuenberger Gemiisekulturen, die
Beerstecher AG sowie die GVZ-Rossat AG
besucht. Zudem kam das kulturelle Rah-
menprogramm mit einem Nachtessen in der
mittelalterlichen Stadt Regensberg nicht zu
kurz. Die nichste Unternehmertagung findet
im nichsten Jahr in der Kalenderwoche 38
im Ausland statt. Die genaue Reisedestina-
tion ist noch nicht bekannt.
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Résumé

Le séminaire des entrepreneurs
maraichers de cette année était placé
sous le titre « Utilisation durable de
l'eau et du sol dans la culture ma-
raichere ». Il s'est déroulé les 22 et 23
septembre dans le canton de Zurich.
Un nombre record de participants

a répondu a linvitation de la Cen-
trale suisse de la culture maraichére
(CCM) et de l'office de la culture du
canton de Zurich. La conférence
d'introduction de Daniel Bachmann,
du service de la culture maraichere
du Strickhof, a montré que le titre
n'avait pas été choisi par hasard. En
effet, Zurich est le plus grand canton
maraicher, mais présente en méme
temps une haute densité urbaine.
Les conflits d'utilisation sont donc
inévitables.

Les participantes et participants ont
pu découvrir une possibilité pour
gérer la diminution des surfaces de
production chez la société spin-off
de 'EPFZ YASAI a Niederhasli. Cette
derniére exploite dans une ancienne
halle industrielle la premiere installa-
tion pilote d'agriculture verticale en
Suisse. Depuis le mois de janvier, elle
y produit du basilic et de la menthe
sur environ 600 m2, produits qu’elle
livre actuellement a 120 filiales Coop
entre Zurich et Bale. Fenaco souti-
ent le projet a hauteur de 500 000
francs. Le but est d'étudier si et avec
quelles cultures des telles installa-
tions sont rentables en Suisse.

Le deuxieme jour était consacré

a la visite du projet d'irrigation dans
la vallée de la Furt, ou de l'eau

est pompée dans la Limmat pour

17 exploitations.

A coté de ces deux points forts, les
participantes et participants ont aussi
visité les entreprises Leuenberger
Gemusekulturen, Beerstecher SA et
GVZ-Rossat SA. Une visite du bourg
meédiéval de Regensberg, ou a eu
lieu le repas du soir, complétait le
programme.
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Nur konsequent bekampfen hilft

Die Suche nach wirksamen Bekdmpfungsmethoden von Erdmandelgras ist in der Forschung
mittlerweile ein Dauerprojekt. Betroffene Gemiisegdirtner suchen pragmatische Losungen,
um die Fldchen trotz allem in der Produktion zu halten. opavio ePPENBERGER

Im Rheintal begegnet man dem Erdmandelgras auf vielen Felder, wie hier neben einem Maisfeld.

On trouve le souchet comestible sur de nombreux champs dans la vallée du Rhin, comme ici a cété d'un

champ de mais. ep

andwirt und Gemiiseproduzent Mar-
Lkus Sieber aus Diepoldsau ist ein

Kampfer. Sein Feind seit 30 Jahren:
Erdmandelgras. «Zeitweise sah es hier schon
fast wie eine Untersaat in Mais aus», sagt er.
Fiir sich hat er mittlerweile Wege gefunden,
den invasiven Neophyten in Schach zu hal-
ten. Denn fiir ihn ist klar: «Schaut man nur
zu, wird eine Gemdiiseproduktion oder sogar
eine Kunstwiese unmoglich!» Der Mais in der
Fruchtfolge dient dabei als Sanierungskultur,
die er drei Mal mit Dual Gold behandelt. Bes-
ser wiére es, wenn auf solchen Fldachen zwei
Mal hintereinander Mais ausgesédt wiirde,
was aber wegen dem Maiswurzelbohrer nicht
moglich sei, erklért er. Vor der Griindiingung
gilt es, den Acker moglichst oft mechanisch
mit der Scheibenegge zu bearbeiten. Als Fol-
gekultur zum Mais sind bei Sieber Bohnen in
der Fruchtfolge, die vorldufig noch von der
Behandlung mit Dual Gold profitieren, wel-

che aber politisch auf der Kippe steht. Die
Scheibenegge gehort fiir ihn zu den wich-
tigsten Hilfsmitteln im Kampf gegen das
Erdmandelgras. Mit 1400 mm Niederschlag
in seiner Region konne diese allerdings oft
nicht eingesetzt werden, weil die Boden zu
feucht seien. Dann ist Handarbeit angesagt.

Erdmandeln nach 30 Jahren Chinaschilf

Eine Problemzone sind die Randstreifen,
iiber welche das Erdmandelgras oft wieder
eingeschleppt werden. Bereits seit 30 Jahren
wischt Sieber alle Gerite, die zwischen den
Parzellen unterwegs sind, respektive zuge-
mietet werden. Doch ganz zu verhindern
sei die Verschleppung leider trotzdem nicht,
sagt er. Die in der Region {iibliche iiberbe-
triebliche Zusammenarbeit leistet hier einen
Bérendienst. Auch weil viele seiner Kollegen
in der Umgebung das Problem immer noch
nicht ernst nehmen wiirden, respektive den

Aufwand scheuten. Und eine staatliche Be-
kdampfungspflicht gibt es bekanntlich nach
wie vor nicht. Das wére in den Augen von Sie-
ber allerdings dringend noétig, damit auch der
Befall auf den benachbarten Flachen endlich
zuriickginge. Siebers Engagement wird so zu
einer Art Sisyphus-Arbeit. Die sich aber trotz
allem lohne, denn immerhin sei ein Anbau
so noch moglich. Als Grundprinzip bei der
Erdmandelbekdmpfung gilt das Aushun-
gern der Pflanzen mit permanenter chemi-
scher und mechanischer Bearbeitung. Die
ab nédchstem Jahr nun offiziell als Bekdmp-
fungsstrategie anerkannte Schwarzbrache
gilt hier - neben der Herbizid-Kur in Mais -,
als Mittel der Wahl. Fachleute gehen davon
aus, dass die Mandeln nach etwa fiinf Jahren
intensiver mechanischer und chemischer
Bekdmpfung deutlich an Kraft verlieren. Be-
stdtigen kann Sieber das allerdings nicht: Bei
einer Parzelle, die zuvor 30 Jahre mit Schilf
bedeckt war, spriesste bei ihm das Unkraut
erneut. «Auf einem Bliihstreifen am Rand der
Parzelle stachen zwei Leute eine Woche lang
Erdmandelgras aus», sagt er. Andere Griin-
landfldchen mulcht er regelmaéssig, um das
Blithen und Absamen des Erdmandelgrases
zu verhindern.

Angepasste Waschanlage

Das St. Galler Rheintal ist als Erdmandel-
Problemgebiet bekannt. Man miisse einen
Weg finden, mit dem Unkraut zu leben, sagt
Simon Lisser, Geschiéftsfithrer des Fahr-
maadhofs in Diepoldsau. Seit rund zehn
Jahren gehe sein Betrieb konsequent gegen
das Erdmandelgras vor. Bei Sellerie bei-
spielsweise bedeutet das: Beim Setzen eine
Bodenherbizidbehandlung, danach vier bis
fiinf Mal hacken, zwei Mal striegeln und zu
guter Letzt noch zwei Mal von Hand ablau-
fen. Er hat das gleiche Problem wie Kollege
Sieber: In der Nachbarparzelle spriesst das
Erdmandelgras ganz munter weiter, weil
sich die nach der Triticale-Ernte ausgeséte
Grasmischung dort nicht durchsetzen konn-
te. Um die Ausbreitung einzuddmmen, hat
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Lasser den Waschplatz speziell nachgeriistet.
Das Waschwasser wird im Silo gesammelt, al-
lerdings mit einem vorgeschalteten, feinma-
schigen Sieb, wo feste Partikel wie Erdman-
deln hédngenbleiben. Letzteres wird in der
Deponie entsorgt. Lasser selbst ist kein Fan
der Schwarzbrache. Die gesetzlichen Grund-
lagen miissten so geschaffen werden, dass die
Produktion das Erdmandelgras bekdmpfen
konne. «Das erzeugt zwar Mehrkosten, doch
immerhin gibt es keine kompletten Ertrags-
einbussen.» Er verlangt unter anderem von
den Behorden, dass Dual Gold in Erdman-
delgebieten weiterhin auch in Kulturen - wie
beispielsweise Soja oder Bohnen -, mit Son-
derbewilligungen eingesetzt werden kann.

AN R

t} 3 Entvncklung emer Dampfmas

Markus Sieber kampft seit 30 Jahren gegen
Erdmandelgras.

Markus Sieber combat le souchet comestible
depuis 30 ans. ep

chine
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Am 30. August fand in Salez die
diesjahrige Tagung Nationale Koor-
dination Erdmandelgras statt. Aktuell
sieht es in Sachen Erdmandelgras so
aus: Ab dem nachsten Jahr ist die
Schwarzbrache als offizielle Be-
kampfungsstrategie anerkannt und
kann als eigene Kultur angemeldet
werden (Code 0597), womit die
Grundbeitrage erhalten bleiben. Der
Wirkstoff S-Metolachlor (Dual Gold),
der als wichtiger Baustein bei der
Erdmandel-Bekampfung gilt, steht
auf der Abschussliste. Kunftig werden
voraussichtlich nur noch Sonderbe-
willigungen fur Erdmandelgras erteilt
werden. Es besteht die Gefahr, dass
die Hersteller wegen des sinkenden
Bedarfs den Wirkstoff ganz aus dem
Verkehr ziehen. Eine nationale Melde-
und Bekampfungspflicht fur Erd-
mandelgras — wie sie in der sistierten
AP22+ vorgesehen war —, besteht
weiterhin nicht. Florian Bernardi von
der Klaus Buchel Anstalt aus Liech-
tenstein berichtete Uber die Situation
im Furstentum, das unter starkem
Erdmandelgras-Befall leidet. Seit
diesem Jahr besteht dort eine Melde-
und Bekampfungspflicht mit entspre-
chenden Entschadigungsleistungen.
Die Erdmandelgrasflachen sind auf
dem liechtensteinischen Geodaten-
portal eingetragen. Sander de Ryck
von der Universitat Gent (Belgien)
stellte Forschungsresultate vor, die
zeigten, dass sich Erdmandelgras

je nach Morphologie und Genotyp
sehr unterschiedlich verhalten. In
Belgien erwies sich die Bekampfung
mit heissem Dampf in 5 cm Tiefe

als effektiv. Bernhard Streit von der
Berner Fachhochschule HAFL stellte
die These auf, dass sich Erdmandel-
gras in gegrubberten B&den weniger
stark ausbreitet als beispielsweise in
gepflugter Erde. Zudem sei eine per-
manente Bodenbedeckung hilfreich,
was allerdings nicht wissenschaftlich
erhartet sei, sagte er.

E www.erdmandelgras.ch

Agroscope stellte an der Tagung im Rheintal das
Projekt «Entwicklung einer Dédmpfmaschine» vor.

Agroscope a présenté un projet de développement
d‘une machine de traitement a la vapeur lors de la
Jjournée dans la vallée du Rhin. ep
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Adventice problématique : souchet comestible

Seule la lutte systematique marche

La recherche de méthodes efficaces pour lutter contre le souchet comestible est devenue une
tache permanente de la recherche. De leur coté, les maraichers touchés élaborent des solutions
pragmatiques pour pouvoir continuer a produire sur les surfaces contaminées. paviD EPPENBERGER

"agriculteur et maraicher Markus Sie-

ber de Diepoldsau est un combattant.

Son ennemi depuis 30 ans : le souchet
comestible. « Par moment, cela ressem-
blait presque a un sous-semis dans le mais
», indique-t-il. Entre-temps, il a trouvé des
moyens pour tenir en échec cette néophyte
envahissante, car une chose est claire pour
lui : « Si on reste les bras croisés, la produc-
tion maraichére ou méme une prairie artifi-
cielle devient impossible ! » Le mais sert de
culture d’assainissement dans l'assolement
et est traité trois fois avec Dual Gold. Il serait
mieux de semer deux fois de suite du mais
sur de telles surfaces, mais cela n’est pas pos-
sible a cause de la chrysomele du mais, com-
me nous l'explique Markus Sieber. Le champ
doit étre travaillé aussi souvent que possible
avec la herse a disques avant la mise en place
de l'engrais vert. Apres le mais, Markus Siber
seme des haricots. Ces derniers peuvent en-
core étre traités avec Dual Gold, mais la poli-
tique pourrait y mettre un terme prochaine-
ment. Pour Markus Sieber, la herse a disques
fait partie des moyens principaux pour lutter
contre le souchet comestible. Cependant,
avec 1400 mm de pluie dans sa région, elle
ne peut souvent pas étre utilisée parce que le
sol est trop humide et il faut donc travailler ce
dernier manuellement.

Souchet comestible aprés 30 ans

de roseau de Chine

Les bordures sont problématiques, puisque
c’est souvent par elles que le souchet co-
mestible est réintroduit. Depuis 30 ans,
Markus Sieber nettoie tous les outils qui
passent d'une parcelle a l'autre ou qui sont
loués. Néanmoins, selon lui, l'introduction
de l'adventice ne peut pas étre entierement
empéchée. Lhabituelle collaboration entre
les exploitations dans la région est évidem-
ment délicate, notamment parce que bon
nombre des colléegues de Markus Sieber ne
prennent pas le probleme suffisamment au
sérieux ou craignent la charge de travail.
Rappelons qu'il n'existe aucune obligation

Souchet comestible dans une prairie artificielle fraichement semée.

Erdmandeln in frisch ausgesater Kunstwiese. ep

légale de lutter contre l'adventice. Selon
Markus Sieber, une telle obligation devrait
étre mise en place de manieére urgente, afin
que la contamination des surfaces voisines
recule enfin. Pour le moment, il accompli un
travail de Sisyphe, mais cela en vaut la peine
puisque la culture reste possible de la sorte.
Le principe de base de la lutte contre le sou-
chet comestible consiste a affamer les plantes
avec un traitement chimique et mécanique
permanent. A c6té d’une cure d’herbicides
en culture de mais, la jachére nue qui sera
reconnue officiellement comme stratégie de
lutte a partir de I'année prochaine est consi-
dérée comme mesure prometteuse. Les spé-
cialistes estiment que le souchet comestible
devient nettement moins vigoureux apres
environ cinq années de lutte mécanique et
chimique intensive. Markus Sieber ne peut
toutefois pas le confirmer : sur une parcelle
qui avait été recouverte de roseaux pendant
30 ans, l'adventice est réapparue. « Deux
personnes ont déterré le souchet comestible

pendant une semaine sur une bande fleurie
en bordure de parcelle », indique-t-il. Il paille
régulierement d’autres surfaces herbageres
pour empécher la floraison et la chute des
graines du souchet comestible.

Installation de lavage adaptée

La vallée du Rhin de Saint-Gall est connue
comme étant une région problématique con-
cernant le souchet comestible. Simon Lésser,
le directeur de 'exploitation Fahrmaadhofs
a Diepoldsau, estime qu'il faut trouver une
maniere de vivre avec 'adventice. Cela fait
prés de 10 ans que son exploitation combat
systématiquement l'adventice. Pour le céleri,
cela signifie par exemple appliquer un her-
bicide résiduaire lors de la plantation, biner
ensuite quatre a cinq fois, effectuer deux pas-
sages avec la herse étrille et, pour finir, pro-
céder a deux passages manuels. Il a le méme
probléme que son collegue Markus Sieber :
le souchet comestible pousse joyeusement
dans la parcelle voisine parce que le mélange
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de graminées semé apres le triticale n’a pas
réussi a s'imposer. Pour empécher la pro-
pagation, Simon Lésser a adapté l'aire de la-
vage. L'eau de lavage est collectée dans le silo,
mais en passant a travers un tamis a mailles
fines qui retient les particules fermes comme
le souchet comestible. Ce dernier est éliminé
dans une décharge. Simon Lisser n’aime pas
beaucoup les jachéres nues. Il estime que les
bases légales doivent étre concues de sorte
a permettre a la production de combattre
le souchet comestible. « Cela engendre cer-
tes des colits supplémentaires, mais c’est
mieux qu'une perte totale de rendement. »
Il souhaite notamment que les autorités
continuent d’autoriser 'utilisation de Dual
Gold sur des cultures comme le soja ou les
haricots, avec des homologations spéciales
dans les régions contaminées par le souchet
comestible.

Simon Lésser a expliqué la stratégie de lutte contre le
souchet comestible de ['exploitation Fahrmaadhofs.

Simon Lasser stellte die Erdmandel-Bekampfungs-
strategie des Fahrmaadhofs vor. ep
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La Journée nationale de coordination
de la lutte contre le souchet comes-
tible s'est déroulée le 30 aolt a Salez.
La situation se présente comme suit : a
partir de l'année prochaine, la jachere
nue sera reconnue officiellement
comme stratégie de lutte et pourra
étre annoncée comme propre culture
(code 0597), ce qui permettra de
maintenir les contributions de base. La
substance active S-métolachlore (Dual
Gold), considérée comme étant un
elément important de la lutte contre
'adventice, risque d'étre interdite. A
l'avenir, seules des autorisations spé-
ciales devraient étre octroyées pour le
souchet comestible. Le risque existe
que les fabricants retirent la substance
active entiérement de la circulation, si
les besoins baissent. Il n'existe toujours
pas d'obligation a l'échelon national
d'annoncer et de combattre le souchet
comestible, comme c'était prévu dans
la PA22+ suspendue. Florian Bernardi,
de l'institut Klaus Blchel Anstalt au
Liechtenstein, a informé sur la situation
dans la principauté, laquelle est forte-
ment touchée par le souchet comes-
tible. Depuis cette année, il existe une
obligation d'annoncer et de combattre
'adventice avec des indemnisations
correspondantes. Les surfaces con-
taminées figurent sur le portail de
géodonnées du Liechtenstein. De son
coté, Sander de Ryck de l'université

de Gand (Belgique) a présenté des
résultats de recherches montrant que
le souchet comestible se comporte de
maniére trés différente selon sa mor-
phologie et son génotype. En Belgique,
la lutte avec de la vapeur chaude a une
profondeur de 5 cm s’est avérée effi-
cace. Enfin, Bernhard Streit de la haute
école bernoise HAFL a avance la thése
que le souchet comestible se pro-
pagent moins fortement dans les sols
déchaumes que, par exemple, dans les
sols labourés. En outre, une couverture
permanente du sol est une aide, mais
cela n'est pas prouveé scientifiquement.

E www.souchet-comestible.ch

L'installation de lavage sur l'exploitation
Fahrmaadhof a été équipée d’'un tamis pour
retenir le souchet comestible.

Die Waschanlage auf dem Fahrmaadhof
wurde mit einem Sieb nachgerustet, welches
die Erdmandelgrasmandel auffangt. ep
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Anbauversuche der Firma Bigler Samen AG

Welche Zwiebel

soll es sein?

Wetterextreme und Krankheiten bestimmen den Anbau

von Zwiebeln zunehmend. Deshalb ist es hilfreich,

wenn man im Freilandversuch sieht, wie sich die ver-
schiedenen Sorten verhalten. paviD EPPENBERGER

as Saatguthandelsunternehmen

Bigler Samen AG aus Thun fiihrte in

diesem Jahr einen Sommerzwiebel-
anbauversuch durch. Auf einer Fliche von
1,9 Hektaren wurden am 17. Mirz 2022 in
Steinmaur ZH in Zusammenarbeit mit Ge-
miiseproduzent Reto Huber aus Siinikon 16
Sorten ausgesét. «Mit dem Anbauversuchen
wollen wir unserer Kundschaft zeigen, wie
sich die Sorten im Schweizer Klima verhal-
ten», erkldrt Geschéftsfithrer Bruno Stucki.
Diese hatte im August die Gelegenheit, die
Zwiebeln aufgrund ihrer &dusseren Quali-
tat vor Ort zu begutachten und sich bei den
Zichtern iiber spezielle Eigenschaften zu
informieren. Als Zuchtfirmen stellten Bejo,
Hazera, Takii und Syngenta ihr Saatgut zur
Verfligung. Als Referenzsorte diente Restora
F1, welche in der Schweiz als Hauptsorte gilt.
In einem letzten Schritt werden die Zwiebeln
noch auf ihre Lagerfahigkeit getestet.

FrUhabreifende
Sorte mit runden
Zwiebeln. Eher
feines Wurzelwerk,
weist keine Mehl-
tauresistenz auf.

b

% Sorte mit extrem
dickem und lan-
gem Hals. Etwas
hellere Zwiebel
als Prediction, mit
runder Form.

Reifte im Versuch
am schnellsten ab.
Grosses Wurzel-
werk mit dunnem
Hals, der schnell
abtrocknet. Dunk-
le, mehrheitlich
runde Zwiebel,

eventuell fur Anschlusszwiebel bei Win-
: terzwiebeln.

Erstmals in der
Schweiz angebaut.
Spaniersorte mit
starken Wurzeln,
spatabreifend mit
grossem Kaliber.
Kommt mit wenig
Wasser aus. Keine

Mehltauresistenz, aber trotzdem robust.
: Fur Lager bis April, Geeignet fur Betriebe
: mit 60+-Kaliber.

Die Rijnsburger-
sorte mit Italiener-
blut (wurzelstark)
kommt gut durch
die Hitze. Run-

de Zwiebel mit
dunkler Schale,
Lagerung bis Mai.
Anspruchsvoll bei

Dudngung und gutes Mehltau-Manage-
ment nétig. Von der Kalibrierung her
. eine der schénsten Sorten.

i HAECKERO F1

Hysky F1 (Bejo)

™ Frih abreifende
' Rijnsburgersor-
te fur das lange
Lager. Helle,
gelbliche Schale,
mittlere bis mit-
telkleine Kaliber.

' Eher anfallig auf Hitze.

Schweizer
Hauptsorte, gegen
Mehltau resistente
Amerikaner-Rijns-
burger-Mischung.
Mittefruh abreifend :
- furlanges Lager.
*¥  Saatgut-Verflg-

barkeit problematisch.

Wurzelstarke
Nachfolgesor-

te von Spirit mit
Rijnsberger- und
Amerikanerblut.
Geeignet fur Lager
bis April/Mai, mit-
telfrah abreifend,

Reine Ameri-
kanersorte fur
mittellanges Lager.
Resistent gegen
Mehltau. Mittelfrih
abreifend, lagerfa-
hig bis Marz.

Haeckero F1 (Hazera)

Schwesternsor-
te von Bellesco.
Resistent gegen
Mehltau und etwas
friher abreifend als
Bellesco. :
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Neue, frUhab-
reifende Sorte

mit Spanier- und
Japanerblut. Weist
eine dunkle Schale

Sortierung. La-
gerfahig bis Ende
Februar.

Spaniertyp-Sorte
mit 60er/80er-
Sortierung. Dun-
kelbraune Schale,
bis Mai lagerfahig.
Hitzevertraglich,
mit bescheidenem
. Wasserbedarf.

- Nummer 2 in der Schweiz, etwas kleine-
re Kaliber als Veleta.

auf, mit 50er/70er-

S == \/Jom Typ her dhn-
% lich wie Venecia.
Reift ein paar Tage
spater ab, 50/70er
Sortierung. Zweit-
frlhste getestete
Sorte, Lagerung
bis Ende Februar.

Neue Rijnsburger-
Sorte mit heller
Schale, blauliches
Laub, weniger ge-
eignet in heissen

ausreichend
Wasser. Ideal bei

nassem und kuhlem Wetter.

Sommern. Braucht

AKTUELL

Neue Sorte mit
grosser Streuung
bei den Kalibern.
Sehr spate Abreife,
ohne Mehltaure-
sistenz. Eher fur
Direktvermarktung
geeignet.

Neue, mehltaure-
sistente Sorte mit
gutem Wurzel-
werk und einem
etwas dicken Hals.
Schalenfestigkeit
kénnte noch bes-
ser sein.

Anzeige

Gemusejungpflanzen fur den Profi

Pt Gt

Spitzallmendweg 11¢c
3225 Miintschemier
Tel. +41 32313 5210
Fax +41 32 313 52 11
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www.swissplant.ch
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Quels oignons choisir ?

Les conditions météorologiques extrémes et les maladies
déterminent de plus en plus la culture d’oignon. C’est
pourquoi il est utile d’étudier le comportement des dif-

[érentes variétés dans des essais en plein champ.

EPPENBERGER

‘entreprise semenciére Bigler Samen

SA a Thoune a testé cette année des

variétés d’'oignon d’été. 16 variétés ont
ainsi été semées le 17 mars sur 1.9 hectare a
Steinmaur (ZH), en collaboration avec le ma-
raicher Reto Huber de Siinikon. « Avec cet es-
sai variétal, nous voulons montrer a notre cli-
entele comment les variétés se comportent
dans les conditions climatiques en Suisse »,
explique le directeur, Bruno Stucki. La cli-
entele a eu l'occasion, en aofit, d’examiner
sur place la qualité externe des oignons et de
s‘informer aupres des sélectionneurs sur les
caractéristiques spéciales. Les sélectionneur
Bejo, Hazera, Takii et Syngenta ont mis des
semences a disposition, alors que Restora F1,
considérée comme étant la variété principale
en Suisse, était la variété témoin. Lexamen
de l'aptitude au stockage des oignons sera la
derniere étape.

Variété précoce de
forme ronde. Ra-
cines plutét fines.
Aucune résistance
au mildiou.

"‘L‘

Variété avec col
extrémement gros
et long. Oignon
rond un peu plus
clair que Predic-
tion.

DAVID

. Comae F1 (Takii)

Variété la plus pré-
coce dans l'essai.
Grandes racines,
col fin séchant ra-
pidement. Oignon
foncé, majoritaire-
ment rond, éven-
tuellement pour

. faire le lien comme oignon d'hiver.

- Veleta F1 (Bejo)

Cultivé pour la
premiere fois en
Suisse. Variété
espagnole tardive
avec racines fortes
et gros calibres.
Consomme peu

tance au mildiou,

© mais néanmoins robuste. Stockage
jusqu'en avril. Convient pour les exploi-
: tations avec calibre 60+.

Variété Rijnsbur-
ger avec du sang
italien (racine
forte) supportant
bien la chaleur.
Oignon rond a

la peau foncé,
stockage jusqu’en
mai. Exigeant pour

la fumure et nécessitant une bonne
gestion du mildiou. L'une des plus belles
: variétés concernant le calibre.

d'eau. Pas de résis- :

i HAECKERO F1

précoce pou-
vant étre stockée
longtemps. Peau

jaune clair, calibre
moyen a petit. Ne
supporte pas trop
la chaleur.

Variété principale
en Suisse. Mélange :
américain/Rijns-
burger résistant

au mildiou. Variété
mi-précoce pou-
vant étre stockée
longtemps.

Variété a forte
racine, rempla-
Gant Spirit, avec
sang Rijnsberger
et américain.
Convient pour le
stockage jusqu'en
avril/mai. Maturité

mi-précoce. Calibrage 50/70.

Pure variété
ameéricaine mi-
précoce et résis-
tante au mildiou.
Peut étre stockee
jusgu’en mars.

' Haeckero F1 (Hazera)

Variété-sceur de :
Bellesco, résistante :
au mildiou et un
peu plus précoce
que Bellesco.
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© Venecia F1 (Bejo)

Nouvelle variéte
précoce avec sang
espagnol et japo-
nais. Peau foncée
et calibrage 50/70.
Peut étre stockee
jusqu’a la fin
février.

Variété de type
espagnol avec
calibrage 60/80.
{ Peau brun fonce.
St Peut étre stockée
IR ) i jusgu’en mai.
Supporte la chaleur et consomme peu
: d'eau. Numéro 2 en Suisse. Calibres
un peu plus petits que Veleta.

Type similaire a
Venecia arrivant a
maturité quelques
jours plus tard.
Calibrage 50/70.
Deuxieme variéte

: la plus précoce

: testée pouvant étre stockée jusqu'a la fin
février.

OMNEIDA Fy

Evaluation sur place des différents types d‘oignons.

Nouvelle varié-
té avec grande
dispersion des
calibres. Variété
trés tardive sans
résistance au
mildiou. Convient

plutdt pour la vente directe.

Prediction F1 (Syngenta)

Nouvelle varié-

te résistante au
mildiou possédant
de bonnes racines
et un col un peu
gros. La fermeté
de la peau pourrait
étre meilleure.

Nouvelle variété
Rijnsburger a la
peau claire et aux
feuilles bleuatres.
Convient moins
bien pour les étés
chauds et néces-
site suffisamment

d’eau. Idéale dans des conditions humi-
. des et fraiches.

Begutachtung der verschiedenen Zwiebelsorten vor Ort. DAVID EPPENBERGER

SAKATA

PASSI=*N in Seed

Rootpower F1

beste homogene Qualitat
als Gurkenveredlung

Snowbird F1*

der Fruheste,
schossfest und mild

**® Contact
Walter Karbowski - Area Sales Manager
Mobile: +49 16 07 89 47 30

walter.karbowski@sakata.eu

© Sakata 2022
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E A . Waagen fir die Direktvermarktung

O] WIR WISSEN WIE Auszeichnungswaagen mit Drucker:
- Selbstbedienungswaage

Ihr Betrieb braucht mehr Raum zum Kiihlen oder Tiefkiihlen? T LU T LT o

- Fiir Hofladen und Markt ‘O‘b‘
- Etiketten oder Bon Drucker \0‘

- Einfache Bedienung 4
- Touchscreen

. - Netzwerkfahig
Rufen Sie uns an. Wir kdnnen einen Besprechungstermin - Geeicht

innert Tages- und einen Liefertermin innert Wochenfrist mit
lhnen definieren.

Schnell und unkompliziert? Wir haben unser Lager mit Mate-
rial gefiillt, bevor Lieferengpasse entstanden. Somit konnen
wir Zellen individuell in jeder Grosse liefern und montieren.

Wir freuen uns auf lhren Anruf und sorgen dafiir, dass Sie
jederzeit kiihle Ware und somit einen kiihlen Kopf haben.

Wir beraten Sie gerne: 043 843 95 90

Grosse Auswahl
. an Waagen und Zubehor
ab Lager lieferbar
+

Swiss Waagen DC GmbH
Calanda Kaélte AG, Landquart/ Dietlikon Usterstrasse 31 8614 Bertschikon wlsswaﬂg'ﬂﬂ.[:h
Telefon 081 300 07 07 oder kontakt@calanda-kaelte.ch

Viele weitere Waagen unter: www.swisswaagen.ch

Mit frisch geschalten Spargeln zu einem besseren Umsatz !
Wir vermieten & verkaufen auf kommende Spargelsaison ...

.. die Schdlmaschine HEPRO® HSM-180 =~ q

| % o steckerfertig geliefert
& fahrbar Ultramatic AG
™ einfache Bedienung 8409 Winterthur
Limitierte Anzahl an Maschinen. Iz:égf)@zuftgn?gtig:h

www.ultramatic.ch

Beratung und Service ab Winterthur.

‘ Hepro® an der expoSE ¢ 23.-24.11.22

Messe Karlsruhe ¢ Halle 1, Stand D02

ulbramkie

«V|e|es ist wieder mogllch
nach einer Hirnverletzung.
Wichtig ist der Support.»

Daniel Albrecht, Ex-Skirennfahrer . L )
Fiir Respekt und gleiche Rechte — ohne Wenn und Aber

Helfen Sie mit, eine inklusive Gesellschaft zu schaffen, bei der
das Anderssein als Chance und Bereicherung betrachtet wird.

Ihre Solidaritat macht Menschen mit Behinderungen Mut
und gibt ihnen Kraft. Herzlichen Dank fiir Ihre Spende.

Spendenkonto: IBAN CH86 0900 0000 4600 1809 1 1\"‘”7 p r©c d p

Hirnschlag, Schddel-Hirn-Trauma, Hirntumor:
@ F%ﬁ?S"S-E Hirnverletzungen kénnenalle treffen. 1EW,
Hilfe fiir Menschen mit H|rnver|etzung und Angehorige. 3| \/ié

Helfen auch Sie! PC80-10132- www.procap.ch

A é
T

)5 Fiir Menschen mit Handicap.
& Yal™y d Ak,
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Webinar «Energiestrategie: Zwischenbilanz und Perspektiven»
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AKTUELL

Erneuerbare Energien holen auf

Gewcdchshduser werden immer noch vor allem mit Energie aus fossilen Quellen beheizt.
Noch bleiben ein paar Jahre, um den von der Branche angestrebten Umstieg auf erneuer-ba-
re zu vollziehen. Einige Betriebe haben diesen Sprung aber bereits geschafft. oaviD ePPENBERGER

ie im Rahmen der Energiestrategie

des Verbandes Schweizer Gemii-

seproduzenten (VSGP) gesteckten
Ziele sind ambitits: Bis Ende 2030 sollen die
Schweizer Gewdchshéduser die Grundlast so-
wie das Trockenheizen zu 80 Prozent ohne
fossile Brennstoffe decken. Wie weit ist die
Branche mit der Umsetzung? An einem We-
binar im September zogen die involvierten
Stellen eine erste Zwischenbilanz.

Als Betrachtungsgrundlage dienen 52
grosse Gewdchshausbetriebe mit einer Fla-
che von 200 Hektaren aus der Gemiise- und
Gartenbaubranche, welche die DM Energie-
beratung AG zu einer Energiemodell-Gruppe
zusammengeschlossen hat. 2021 bezog diese
Gruppe 395 GWh thermische Energie, die zu
74 Prozent aus Erdgas, 10 Prozent Heiz6l, 7
Prozent Fernwidrme, 3 Prozent Holz sowie
auf einem tiefen Niveau aus anderen Wair-
meerzeugern wie Warmepumpen stammten.
Insgesamt kam also immer noch 88 Prozent
der Wiarme aus fossilen Quellen. Auf einen
gleichen Anteil kommt die andere betrach-
tete, zweite Energiemodellgruppe mit 150
kleineren Gartenbau- und Gemiisebaube-
trieben. Auffallend hier ist der hohe Anteil
von 59 Prozent Heizdl, allerdings mit einem
deutlich tieferen Quadratmeterverbrauch
von 90 kWh Energie, im Vergleich zu 198 kWh
in der anderen Gruppe mit den grosseren Be-
trieben.

Mehr Gas und weniger Heizol

Zurzeit besteht ein Trend zu einem héheren
gesamthaften Energieverbrauch wegen der
Zunahme der Gewichshausfliche, mit ei-
nem steigenden Gas und einem sinkenden
Heizdlanteil sowie einer leichten Zunahme
von fossilfreien Energiequellen. Im Rahmen
ihres Beratungspakets Procalor zeigt DM
Energieberatung AG (in der Westschweiz die
RWB Groupe SA) umstiegwilligen Gew#chs-
hausbetrieben mogliche nichtfossile Hei-
zungs-Losungen auf. Das Kompensations-
programm myclimate bezahlt dabei fiir eine
Tonne eingespartes CO, 115 Franken, bis
jetzt sind hier 78 Projekte angemeldet. Der

Einige Gewachshaus-Betriebe installierten eine Warmepumpe.

Certaines exploitations serristes ont installé une pompe a chaleur. DAVID EPPENBERGER

Blick auf die teilnehmenden Betriebe und
die geplanten, respektive in der Umsetzung
befindenden Projekte erlaubt eine Ubersicht
iiber die gewéhlten Energiekonzepte: 42 Pro-
zent entschieden sich fiir eine eigene Holz-
oder Pelletheizung, 34 Prozent fiir einen
Anschluss an einen Wirmeverbund. Je 12
Prozent wiéhlten ein Konzept mit einer Luft/
Wasser-Warmepumpe respektive Wasser/
Wasser-Warmepumpe mit Energie aus der
Kldranlage oder von Grundwasser. Aufgrund
der Projekte wird bis ins Jahr 2025 mit einer
Reduktion des CO,-Ausstosses um 28500
Tonnen gerechnet, bei einem aktuellen ge-
samten Ausstoss der Gewdchshduser in der
Schweiz von rund 100000 Tonnen. Gemass
Gregor Zadori von DM Energieberatung sei
man hier grundsétzlich auf einem guten Weg,
obwohl noch viel Einsparpotenzial bestehe.

Holzschnitzel und Warmepumpen

VSGP-Direktor Matija Nuic zeigte sich zufrie-
den iiber die Anzahl Betriebe, die bis jetzt auf
den Zug mit mehr Erneuerbaren aufgesprun-
gen sind. Um die Stimmungslage bei den Ver-
bandsmitglieder zu erfassen, liess er im letz-

ten Jahr intern eine Umfrage durchfiihren.
51 Gewichshausbetriebe aus allen Regionen
und von jeder Grosse machten mit, davon
waren 13 bereits mit erneuerbaren Energien
unterwegs. Der iiberwiegende Teil beschif-
tigte sich gedanklich bereits mit einer Um-
stellung, allerdings meldeten sich davon nur
rund ein Viertel fiir ein Férderprogramm an.
Die Mehrzahl denkt an Holzschnitzel, War-
mepumpen und Wirmeverbiinde als Ersatz
oder {iiberlegt sich gar eine Anpassung der
Produktion. 30 der befragten Betriebe waren
Lieferanten der Migros, die bekanntlich ei-
nen noch ambitionierteren Weg eingeschla-
gen hat, mit 100 Prozent «Fossilfreiheit» bis
2025. 50 Prozent der Betriebe hatten in die-
ser Angelegenheit bereits Kontakt mit dem
Abnehmer, allerdings gaben sie in der Befra-
gung an, dort keine zufriedenstellenden Ant-
worten auf ihre Fragen erhalten zu haben.
Im zweiten Teil des Webinars wurden
mehrere umgesetzte Energiel6sungen in Ge-
wéchshédusern présentiert. Der Gemiisebau
wird einige davon im Rahmen einer losen
Serie in den nachsten Monaten vorstellen.
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Webinaire « Stratégie énergétique : bilan intermédiaire et perspectives »

Les energies renouvelables arrivent

Les serres continuent d'étre chauffées principalement avec des énergies fossiles. Il reste en-
core quelques années pour réaliser la transition vers les énergies renouvelables souhaitées
par le secteur. Certaines exploitations y sont déja parvenues. paviD EPPENBERGER

es objectifs de la stratégie énergétique

de 1'Union maraichere suisse (UMS)

sont ambitieux : D‘ici fin 2030, les ser-
res suisses doivent étre chauffées (charge
de base et séchage) a hauteur de 80 % sans
recourir aux combustibles fossiles. Quel est
I'état d’'avancement de la mise en ceuvre de
cette stratégie ? Les organismes impliqués
ont tiré un premier bilan intermédiaire lors
d’un webinaire en septembre.

Les observations se basent sur 52 grandes
exploitations serristes du secteur maraicher
ethorticole avec une surface de 200 hectares,
que la firme DM Energieberatung SA a réu-
ni dans un groupe de modele énergétique.
En 2021, ce groupe a consommé 395 GWh
d’énergie thermique provenant pour 74 %
du gaz, pour 10 % du mazout, pour 7 % de
la chaleur a distance, pour 3 % du bois ainsi
que pour une petite partie d’autres sources
telles les pompes a chaleur. Au total, 88 %
de la chaleur étaient encore produites avec
des énergies fossiles. Cette part était simi-
laire pour le deuxieme groupe composé de
150 petites exploitations maraicheres et hor-
ticoles. Elément frappant : la part élevée de
59 % de mazout, avec toutefois une consom-
mation d’énergie au metre carré nettement
plus faible de 90 kWh, contre 198 kWh dans
l'autre groupe comprenant les grandes ex-
ploitations.

Plus de gaz et moins de mazout

Actuellement, la consommation d’énergie
croit tendanciellement en raison de
l'augmentation de la surface sous serre. La
part du gaz et des énergies renouvelables
non fossiles augmente, alors que celle du
mazout diminue. Dans le cadre des conseils
Procalor, DM Energieberatung SA (RWB
Groupe SA en Suisse occidentale) montre
des solutions de chauffage sans énergie fos-
sile aux exploitations qui souhaitent chan-
ger de systeme. En outre, le programme de
compensation myclimate permet d’obtenir
115 francs par tonne de CO, économisé. 78
projets y sont inscrits a ce jour. Les projets

Mehrere Gewachshausbetriebe ersetzten ihre Heizungen durch eine Holzfeuerung.

Plusieurs exploitations serristes ont remplacé leur chauffage par un chauffage au bois. DAVID EPPENBERGER

planifiés et en phase de réalisation, donnent
un apercu des systemes énergétiques choi-
sis : 42 % des exploitations ont opté pour un
propre chauffage au bois ou aux pellets et 34
% pour un raccordement a un réseau de cha-
leur a distance. 12 % ont choisi un systéme
de pompe a chaleur air/eau ou air/air avec
I'énergie de la station d’épuration ou de la
nappe phréatique. Ces projets devraient per-
mettre de réduire les émissions de CO, de 28
500 tonnes jusqu’en 2025, alors que les émis-
sions totales de serres s’élevent actuellement
a environ 100000 tonnes en Suisse. Gregor
Zadori de chez DM Energieberatung a noté
que les choses étaient en bonne voie, mais
qu'il existait encore un grand potentiel pour
faire des économies.

Copeaux de bois et pompes a chaleur

Le directeur de I'UMS, Matija Nuic, s’est dé-
claré satisfait du nombre d’exploitations qui
se sont converties aux énergies renouvela-
bles. LUMS a réalisé un sondage aupres de
ses membres I'année derniere pour connai-

tre leur situation. 51 exploitations serristes
de toutes les régions et de toutes les tailles
y ont participé, dont 13 utilisaient déja des
énergies renouvelables. La majeure partie
réfléchissait a une conversion, mais seul pres
d’'un quart étaient inscrites au programme
de soutien. Les chauffages aux copeaux de
bois, les pompes a chaleur et les réseaux de
chaleur a distance sont les systemes de sub-
stitution les plus prisés et certaines exploi-
tations envisagent d’adapter la production.
30 des exploitations consultées fournissent
Migros qui, comme on le sait, poursuit un
objectif encore plus ambitieux et exige 100 %
d’énergies non fossiles d’ici 2025. 50 % des
exploitations ont déja été en contact avec le
grand distributeur a ce sujet, mais n’ont pas
recu de réponses satisfaisantes a leurs ques-
tions.

Des projets réalisés dans des serres ont été
montrés dans la deuxiéme partie du webi-
naire. Quelques-uns de ces projets seront pré-
sentés dans Le Maraicher ces prochains mois,
dans le cadre d’une rubrique non fixe.
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35. Weiterbildungsseminar fur Arbeitnehmer
iIm Gemusebau vom 9. bis 11. Januar 2023

Wir freuen uns, euch wieder ein inter-
essantes Seminar anbieten zu kénnen.
Anfang nachstes Jahr geht es nach Die-
tikon ZH ins Hotel Sommerau-Ticino.

www.sommerau-ticino.ch

Teilnehmende

Das Seminar steht allen Angestellten im
Gemusebau sowie weiteren Interessier-
ten offen. «Neulinge» und Lehrabgan-
gerinnen und -abganger sind besonders
herzlich willkommen.

Kosten pro Person

Einzel- Doppel-
zimmer zimmer
seminarpauschale | - 27 0 | £ 720,00
(inkl. Vollpension)
Zusatz- Fr.120.00 | Fr. 95.00
Ubernachtung

Seminarprogramm

Montag, 9. Januar 2023

Seminarbeginn mit Begrissungsapéro
Simone Dieringer, Prasidentin IVAG

Mittagessen

Markt und Politik
Matja Nuic, Direktor VSGP

Projekt Innoserre — energetische und 6kologische Optimierung
im geschiitzten Anbau
Lutz Collet

Dienstag, 10. Januar 2023

Update — Méglichkeiten im biologischen Pflanzenschutz
Samuel Stussi, Andermatt Biocontrol

Einsatz und Nutzen von Pflanzenstarkungsprodukten
Jurg von Niederhausern, Phytophox

Pause

Pflanzenstarkung mit effektiven Mikroorganismen
Lukas Hader, Multikraft

Mittagessen
Exkursion Surprise

11.00 - 12.00 Uhr

14.00 - 15.00 Uhr

15.00 - 16.00 Uhr

8.00 - 9.00 Uhr

9.00 - 10.00 Uhr
10.00 - 10.30 Uhr
10.30 - 11.30 Uhr

Nachmittag

Mittwoch, 11. Januar 2023

8.00 - 9. 00 Uhr  Xeral — Hygiene im Pflanzenbau, Betrieb und Lagerhaltung
Michael Bochsler, Watair GmbH
9.00 - 945 Uhr Praxiserfahrungen mit Xeral

Toni Suter, Meier GemUse

Olanga - Innovation gegen Food Waste
Stefanie Ritz, Olanga AG

Neophyten — Erkennen und bekampfen, aktuelle Strategien Teil 1
Thomas Hufschmid, Koordinationsstelle Neobiota, Kt. AG

Mittagessen

Neophyten — Erkennen und bekampfen, aktuelle Strategien Teil 2
Andi Distel, Koordinationsstelle Neobiota, Kt. AG

Umsetzung Pa. lv (Abschwemmungsauflagen, Sonderbewilligung usw.)
Andi Distel, KPSD Kanton AG

Pflanzenkohle — Chancen und Gefahren
Dr. Markus Steffens, FiBL

945 - 10.30 Uhr

10.30 - 11.30 Uhr

13.00 - 13.30 Uhr
10.40 - 14.00 Uhr
14.15 - 15.00 Uhr

Anmeldung

Bis spatestens Samstag, 3. Dezember 2022 an: Yvonne Eberhard, Klausenhusli,
9308 Lommenschwil, Tel. 071 298 52 51, Fax 071 298 52 84, y.sousa@bluewin.ch

Ich melde mich fur das 35. Weiterbildungsseminar fur Arbeitnehmerinnen im Gemusebau vom
9. bis 11. Januar 2023 im Hotel Sommerau-Ticino an.

Name, Vorname:

Strasse:

PLZ / Wohnort:

Telefon / Natel:

Arbeitgeber:

E-Mail:

Bitte Zutreffendes ankreuzen:
Q Anreise mit OV

Ich wiinsche die Ubernachtung im Einzelzimmer Q Doppelzimmer O

U Ich reise bereits am Sonntag an und buche die Zusatziibernachtung (So auf Mo)

Unterschrift:
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Installations
(® SCHNEIDER)

FORDERTEGHMIE | MASCHIMENBAL

Schneider Fordertechnik GmbH
Gewerbestrasse 3, 78667 Villingendorf,
Deutschland

Telefon +49 741 175495-0
info@schneider-ft.de, www.schneider-ft.de

Arbeitsschutz/Bekleidung
Sécurité au travail/vétements
A, B,
al

SPIA

Beratungsstelle fiir Service de prévention des
Unfallverhiitung accidents
in der Landwirtschaft (BUL) dans l’agriculture (SPAA)
Picardiestrasse 3 Grange-Verney 2
5040 Schoftland 1510 Moudon
Tel. 062 73950 40 Tél.021557 9918
bul@bul.ch | www.bul.ch spaa@bul.ch | www.bul.ch

Gumamnischwarz

kompetent. fair. familiar

Gummischwarz AG
Industriestrasse 32, CH-8108 Dllikon

Telefon +41 44 847 36 37, Fax +41 44 847 36 39
info@gummischwarz.ch, www.gummischwarz.ch

Bewésserung / Schlduche

Installation d’arrosage

- L]
AEBI SUISSE
Handels- und Serviceorganisation

Aebi Suisse

Handels- und Serviceorganisation SA
Platanenstrasse 1/ Im Bilg 14

3236 Gampelen / 8450 Andelfingen

Tel: 032 312 70 30, Fax: 032312 70 31
info@aebisuisse.ch, www.aebisuisse.ch

Bracile___

Landtechnik AG

84978 Untarstammbeim
Tel 052 744 55 OO0
www brackag.ch

JAMPEN

Landmaschinen AG
3225 MUntschemier

Jampen Landmaschinen AG
Kerzersstrasse 24, 3225 Miintschemier
Telefon 032 313 24 15, Fax 032 313 27 37
www.jampen-landmaschinen.ch
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Bezugsquellenverzeichnis 2022
Index des fournisseurs 2022

(Gummnischwarz

kompetent, fair, familiar

Gummischwarz AG
Industriestrasse 32, CH-8108 Dallikon

Telefon +41 44 847 36 37, Fax +41 44 847 36 39
info@gummischwarz.ch, www.gummischwarz.ch

/'O_I KELLER
™/ KIRCHBERG

Ed. Keller AG

Gerenstrasse 23, CH-9533 Kirchberg SG
Tel. +41 (0)71 93210 59

E-Mail: info@keller-kirchberg.ch
www.keller-kirchberg.ch

niIssan -tk

water solutions

NISSANI-IT

Hauptstrasse 59, 2554 Meinisberg
Telefon 031301 49 60, Fax 03130216 53
info@nissani.ch, www.nissani.ch

@S

Perrottet & Piller AG

Bleikeweg 2

3178 Bosingen

Telefon 031747 85 44

office@perrottet-piller.ch, www.perrottet-piller.ch

o
gvz_rossaf

Industriestrasse 10 Route de la Petite Glane 20
8112 Otelfingen 1566 St. Aubin

Tel. 044 271 22 11 Tél. 026 662 44 66

www.gvz-rossat.ch info@gvz-rossat.ch

Biologischer Pflanzenschutz
Protection biologique des cultures

AGROLINE

Service & Bioprotect

AGROLINE Bioprotect

fenaco Genossenschaft

Nordring 4, 4147 Aesch

Telefon 058 434 32 82
bioprotect@fenaco.com, www.bioprotect.ch

ﬂ Andermatt

Biocontrol Suisse

Andermatt Biocontrol Suisse AG
Stahlermatten 6, 6146 Grossdietwil
Telefon 062 917 50 05
sales@biocontrol.ch, www.biocontrol.ch

Bodenbearbeitung
Travail du sol

BODENBEARBEITUNG

TRAVAIL DU SOL

Lemken GmbH & Co. KG, Niederlassung Schweiz

Andreas Rutsch, Mob. 079 6 06 00 05
E-Mail: a.rutsch@lemken.com

Karl Biihler, Mob. 079 8 243280
E-Mail: k.buehler@lemken.com

Bodenproben
Echantillons du sol

Analytik & Beratung fUr den Pflanzenbau

DA
SN
Industriestrasse 13 « 3210 Kerzers

7031311 99 44 « info@laborins.ch [W]

SIEEMMEN.

Diinger / Ndhrlésung

Engrais / Solutions nutritives

LANOOR

Landor

fenaco Genossenschaft
Postfach 60, 4127 Birsfelden
Telefon 058 433 66 66
info@landor.ch, www.landor.ch

Energie CO--frei
Energie sans CO:
Lipid
NATURLICHE OLE & FETTE
LIPID AG
Schulstrasse 29, 5070 Frick

Telefon 062 871 50 40
info@lipid.ch, www.lipid.ch

Erde
Substrats

we make it grow

Bigler Samen AG

Postfach 150, 3602 Thun

Telefon 033 227 57 36, info@biglersamen.ch
www.biglersamen.ch




Der Gemusebau / Le Maraicher — 6/2022 — 21.11.2022

Erntemaschinen
Machines a récolter

I/IGERBERIII
LANDTECHNIK

Gerber Landtechnik GmbH
Oberfeld 4, 3283 Kallnach

Tel.032 39254 80

E-Mail: info@gerber-landtechnik.ch
www.gerber-landtechnik.ch

JAMPEN:

Landmaschinen AG
3225 MUntschemier

Jampen Landmaschinen AG
Kerzersstrasse 24, 3225 Miintschemier
Telefon 032 313 24 15, Fax 032 313 27 37
www.jampen-landmaschinen.ch

Filter / Dosierpumpen
Filtres / Pompes de dosage

niIssant -tk

water solutions

NISSANI-IT

Hauptstrasse 59, 2554 Meinisberg
Telefon 031301 49 60, Fax 031302 16 53
info@nissani.ch, www.nissani.ch

Folientunnel
Tunnels en plastique

VT VTN
Wandertunnel by =5 CCD SA

e g LAEorous % 10 PLLLY

P (7 Pl 100N - Fom 007 M 2O 1
M Pk h we ishath

o
gvz_rossaf

Industriestrasse 10 Route de la Petite Glane 20
8112 Otelfingen 1566 St. Aubin

Tel. 044 271 22 11 Tél. 026 662 44 66

www.gvz-rossat.ch info@gvz-rossat.ch

a
ATl

Lo s NOTEUNA

Hortuna AG Tel. D41 934 02 T4
Bulonstrasse 3 infos@hortuna.ch
6235 Winikon www. hortuna.ch
Folien und Vliese
Films plastiques et tissus
‘-_,‘/

Sansonnens SA | Route du Soleil 6
1542 Rueyres-les-Prés | Tél. +41 (0)26 667 90 00
www.sansonnens.ch | info@sansonnens.ch

4
gvz_rossaf

Industriestrasse 10 Route de la Petite Glane 20
8112 Otelfingen 1566 St. Aubin

Tel. 044 271 22 11 Tél. 026 662 44 66

www.gvz-rossat.ch info@gvz-rossat.ch

Gebinde
Faisceaux

IFCO SYSTEMS (Schweiz) GmbH
Nordstrasse 3, 5612 Villmergen

Tel. 056 619 74 74, Fax 056 619 74 84
info.ch@ifco.com

www.ifco.com

WI PALETTEN

Unisere Produkte aus Holz - Thr Nutzen

WK-Paletten AG

Eggiwilstrasse 29a, CH-3535 Schiipbach
Tel. +41 34 497 70 70, Fax +41 34 497 70 60
E-Mail: info@wkpaletten.ch
www.wkpaletten.ch

Gemiisewasch- und Bearbeitungsanlagen
Installations de lavage des légumes et de traitement

@ FAVRIN

Andy Anlagenbau AG
Vertretung Schweiz Favrin

Miihlestrasse 5, 3177 Laupen
Telefon 031741 46 92
contact@andy-anlagenbau.ch, www.favrinsrl.com

Gewdchshduser
Serres

e

SAN JONNENS

h“"‘—""’-
Sansonnens SA | Route du Soleil 6
1542 Rueyres-les-Prés | Tél. +41 (0)26 667 90 00
www.sansonnens.ch | info@sansonnens.ch

Hygiene
hygiéne
mmﬂi“

" Dawndpition Gewsoneshduser
y\ e
DIFFUSIQN .

WMMI

B oirafucan.ch
e =810 03 2013

Informatik
Informatique

?

]

SOFTWARE AG

CBT Software AG
Vordermattweg 3, 4442 Diepflingen
Telefon 061 981 25 33, info@cbt.ch, www.cbt.ch

Plantules
thalmann & krift?k

Hawalo swiss GmbH
Beekenkamp

Burgerweg 15, 3238 Gals
www.hawalo.ch

Yhnstlan Barthele

) BIO-JUNGPFLANZEN

NATURLICH VIELFALTIG .ZUVERLASSIG
Christian Barthele Bio-Jungpflanzen GmbH & Co. KG
Goldern 22, 78479 Reichenau, Deutschland

Tel. 0049-7534-7667, Fax 0049-7534-7858
info@jungpflanzen.bio, www.jungpflanzen.bio

bigpro

SWISS

biopro swiss / Hawalo swiss GmbH
Burgerweg 15, 3238 Gals
www.hawalo.ch

QYsl

BERGLAS AG

Gysi+Berglas AG

Zugerstrasse 30, 6340 Baar

Telefon 041768 97 00, Fax 041768 97 10
info@gysiberglas.ch, www.gysiberglas.ch

ETTER

gemiuse und jungpflanzen
www.etter-ried.ch

Wir sien - Sie ernten!

Etter Gemiise und Jungpflanzen
Kreuzweg 26, 3216 Ried

Telefon 031 755 69 07
info@etter-ried.ch, www.etter-ried.ch

4
gvz_rossar’

Industriestrasse 10 Route de la Petite Glane 20
8112 Otelfingen 1566 St. Aubin

Tel. 044 271 22 11 Tél. 026 662 44 66

www.gvz-rossat.ch info@gvz-rossat.ch

|

Jungpflanzen
Fiir wachsenden Erfolg
Max Schwarz AG
5234 Villigen
Telefon 056 297 87 67, Fax 056 297 87 03
www.schwarz.ch

schw'a'rz. ‘
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E\%’!”Peter Stader

Jungpflanzen GmbH
Peter Stader Jungpflanzen GmbH
Goldern 20, D-78479 Reichenau

Telefon 0049-7531-996890, Fax 0049-7531-9968915
info@peterstader.de, www.peterstader.de

~zsieller

Bauer ¢ Ferrari ® Grimme ¢ Holaras ¢ Vidderstad

Keller Technik AG

Huttwilerstrasse 8, 8537 Nussbaumen
Telefon 052 744 00 11

info@keller-technik.ch, www.keller-technik.ch

KW/:S’@P Yanl Gubty

SwissPlant GmbH

Spitzallmendweg 11c, 3225 Miintschemier
Tel.032 313 5210, Fax 032313 52 11
info@swissplant.ch, www.swissplant.ch

Kiihlzellen
Chambres froides

CALANDA KALTE

WiR WISSEN 'WIE

Calanda Kilte AG
Hauptsitz: Obermiihleweg 5, 7302 Landquart

Tech. Biiro/ Zentrallager: Aegertweg 4, 8305 Dietlikon E =

Telefon +4181300 07 07

kontakt@calanda-kaelte.ch [CT]
Mechanische Unkrautbekampfung
Lutte mécanique contre les mauvaises herbes

JAM

Landmaschmen AG
3225 MUntschemier

Jampen Landmaschinen AG
Kerzersstrasse 24, 3225 Miintschemier
Telefon 032 313 24 15, Fax 032 313 27 37
www.jampen-landmaschinen.ch

K.U.L.T. Kress Umweltschonende Landtechnik GmbH
Derdinger Str. 20, 75057 Kiirnbach, Deutschland

Tel. +49 7258 200 96-00, Fax +49 7258 200 96-29
info@kult-kress.de, www.kult-kress.de

TECHNIQUE DE BINAGE STEKETEE
MECHANISCHE UNKRAUTBEKAMPFUNG

Lemken GmbH & Co. KG, Niederlassung Schweiz

Karl Biihler, Mob. 079 8243280
E-Mail: k.buehler@lemken.com

Andreas Rutsch, Mob. 079 606 0005
E-Mail: a.rutsch@lemken.com

EIEE ?23 2'-" 21‘

wnw. hilzinger :h

Hilzinger AG

Schaffhauserstr. 111, 8500 Frauenfeld
Telefon 052 723 27 27
info@hilzinger.ch, www.hilzinger.ch

JAMPENS

Landmaschinen AG
3225 Mlntschemier

Jampen Landmaschinen AG
Kerzersstrasse 24, 3225 Miintschemier
Telefon 032 313 24 15, Fax 032 313 27 37
www.jampen-landmaschinen.ch

landtech

marti
Hauptsitz Zweigstelle
Landtech Marti GmbH Landtech Marti GmbH
Luzernerstrasse 68 Ettiswilerstrasse 41
6025 Neudorf 6130 Willisau

Tel. 0419301055 Tel. 041972 7100
info@landtech-marti.ch www.landtech-marti.ch

Pflanzenschutzmittel
Produits phytosanitaires

Schneiter /AAGRO AG

Produkis & Beratung Tor dis Landwirischafi

Schneiter Agro AG

Industrie Birren 30

CH-5703 Seon AG

Telefon 062 893 28 83, Fax 062 893 28 84
info@schneiteragro.ch, www. schneiteragro.ch

syngenta

Syngenta Agro AG

Schaffhauserstr. 101, Postfach, CH-4332 Stein AG
Telefon 062 866 04 60, Fax 062 866 04 74
www.syngenta.ch

Qualitdtskontrollen/Riickstandsmonitoring
Contrdles de qualité/Analyses des résidus

U/ALl
SERVICE

Qualiservice GmbH

Belpstrasse 26, Postfach, 3001 Bern
Telefon 031385 36 90, Fax 031385 36 99
info@qualiservice.ch, www.qualiservice.ch

Sdmaschinen
Semoirs

JAMPENG:S

Landmaschinen AG
3225 Muntschemier

Jampen Landmaschinen AG
Kerzersstrasse 24, 3225 Miintschemier
Telefon 032 313 24 15, Fax 032 313 27 37
www.jampen-landmaschinen.ch

SEMBDRNER

Maschinenbau Siismes ="
Schenker Motorgerdte GmbH
Industriestrasse 4A

4806 Wikon

Telefon 062 752 09 30
www.schenker-wikon.ch

Samen
Semences

lhr Partner fiir

Gemiisesamen/

Blumenzwiebeln/
samen ag Substrate

Bigler Samen AG

Postfach 150, 3602 Thun

Telefon 033 227 57 36, info@biglersamen.ch
www.biglersamen.ch

Abholadresse: Maienstrasse 8, 3613 Steffisburg

Il |
Samen_GIattIL|.Co_C§)

Samen Glattli +Co. GmbH
Rotackerstrasse 29, 8304 Wallisellen
Tel. 044 830 45 01

E-Mail: samen.glaettli@gmx.ch
www.samenglaettli.ch

Qualitit seit 1992
KCB-Samen
Dubackerweg 2, 4103 Bottmingen

Telefon 061273 11 45
info@kcb-samen.ch, www.kcb-samen.ch

sativa

Sativa Rheinau AG

Chorbstrasse 43, 8462 Rheinau
Tel. 052 544 06 00
info@sativa.bio | www.sativa.bio

UFA®

SAMEN | SEMENCES

fenaco Genossenschaft

Saatgutzentrum Niderfeld, 8408 Winterthur
Telefon 058 433 65 65
gemuesesaatgut@fenaco.com, www.ufasamen.ch

Unfallverhiitung
Prévention des accidents

) N
O SPIA

Beratungsstelle fiir Service de prévention des
Unfallverhiitung accidents
in der Landwirtschaft (BUL) dans l’agriculture (SPAA)
Picardiestrasse 3 Grange-Verney 2
5040 Schéftland 1510 Moudon
Tel. 062 739 50 40 Tél.021557 9918
bul@bul.ch | www.bul.ch spaa@bul.ch | www.bul.ch
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Verbrauchsmaterial

o
gvz_rossaf

Industriestrasse 10 Route de la Petite Glane 20
8112 Otelfingen 1566 St. Aubin

Tel. 044 271 22 11 Tél. 026 662 44 66

www.gvz-rossat.ch info@gvz-rossat.ch

Consommables

Verpackung
Emballage

BACHMANN
r‘ GROUP

BACHMANN PLANTEC AG

An der Ron 4, 6280 Hochdorf

Tel +41 (0)41 914 78 00

info@bachmann.ch, www.bachmann.ch
Umweltgerecht aus 100 % Recycling-Kunststoff hergestellt!

‘ permapack

Permapack AG

Reitbahnstrasse 51, 9401 Rorschach

Tel. +41 71844 12 12
food@permapack.ch, www.permapack.ch

Versicherungen
Assurances

agrisano,

~n
SNP

<>

Agrisano

Laurstrasse 10, 5201 Brugg

Telefon 056 461 7111
info@agrisano.ch, www.agrisano.ch

Waagen
Balances

GRUTERC
Wanger ™

Griiter Waagen GmbH

Lindau 1, 6274 Eschenbach

Telefon 041 448 22 69

www.grueter-waagen.ch, info@grueter-waagen.ch

Wasch- und Putzmaschinen
Lavage et nettoyage

JAMPENG&=

Landmaschinen AG
3225 MUntschemier

Jampen Landmaschinen AG
Kerzersstrasse 24, 3225 Miintschemier
Telefon 032 313 24 15, Fax 032 313 27 37
www.jampen-landmaschinen.ch

Zihler / Wasserzéhler
Compteurs / Compteurs d’eau

niIssant-it

water solutions

NISSANI-IT

Hauptstrasse 59, 2554 Meinisberg
Telefon 03130149 60, Fax 031302 16 53
info@nissani.ch, www.nissani.ch
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Agenda
p 23.-24.11.2022
ExpoSE
Karlsruhe
www.expo-se.de
p 24.-28.11.2022
Agrama
Bern
www.agrama.ch
» 17.-19.01.2023
Sival
Angers
www.sival-angers.com
» 08.-10.02.2023
Fruit Logistica
Berlin
www.fruitlogistica.de
N J
Zu verkaufen Junge
Paletten- | Gemiisebau-
gitter meisterin
Klappbar, ab fr. 78— || sycht neue Heraus-
: forderung.
Raum Seeland
(+/-30km).
Tel. 079 418 09 19* 2022@mail.ch
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Ernten Sie Erfolg. Basagran® SG
Das ganze Jahr. Bolero

- _ Butisan’ S
Protection toute la saison. Focus’ Ultra
Recolte et qualite. Spectrum’

Stomp’ Aqua
; : Dagonis’

‘ ' Forum’
Ve Kumulus' WG
i | Orvego’

Signum’
Stroby’ WG

Spitzenleistung zum fairen Preis La Performance au juste prix

m Breit und sicher wirksame Produkte m Produits fiables et tres efficaces

m Bester Schutz lhrer Kulturen von Anfang an m Protéger vos cultures toute la saison
m Einfache Anwendung m Facilité d’emploi

Pflanzenschutzmittel vorsichtig verwenden. Vor Verwendung stets Etikett und Produktinformationen lesen. Warnhinweise und =symbole beachten.
Utilisez les produits phytosanitaires avec précaution. Avant toute utilisation, lisez toujours I'étiquette et les informations sur le produit. Tenez compte des avertissements et des symboles de mise en garde.

BASF Schweiz AG - Pflanzenschutz - Klybeckstrasse 141 - 4057 Basel - Tel. 061 636 8000 - www.agro.basf.ch
BASF SchweizAG-Protectiondesplantes-Klybeckstrasse 141-4057Basel-phone0616368002-www.agro.basf.ch/fr/



